Ronald Coase, a
cuarenta anos de un

articulo

por Alberto José Figueras

diferencia de lo habitual en nuestro tiem-

po, Ronald Coase no se distinguié por

presentaciones sofisticadas sino por la
hoy poco comuninclinacion por afinarideasenun
analisis “exclusivamente” conceptual.

Por lo general, en el lenguaje corriente se
utilizan vocablos con acepciones distantes de las
que poseenenlajergade unaespecialidad. Tales
elcasode las palabras fuerza, energiay potencia,
que en la fisica designan conceptos totalmente
diferentes. No obstante, la falta de comprension
deltemahace que en el hablar coloquial sea muy
comun utilizar estas palabras como si fueran
estrictos sinénimos, alejandose asi de las preci-
siones técnicas. Algo similar acontece con el
concepto de costo.

Amenudo lagente no consigue aprehender
la idea del costo econdmico como “alternativo” o
“de oportunidad”. Niqué hablar de afinarla punteria
y precisar la existencia de costos de transaccion.
Precisamente Coase se ocup6 de elloenel articu-
lo que hoy recordamos (que viera la luz en 1961,
pero con pie de imprenta de 1960).

1. La influencia de dos vertientes

Apocodeiniciar el estudio de laeconomia,
se percibe que nuestra disciplina abécase a dos
grandes cuestiones: el problema de la eleccion
y el problemade la organizacién . Elinstrumen-
tal que la teoria econdmica ha generado para la
resoluciondel asunto de laeleccion le hapermitido
avanzar hacia areas aparentemente lejanas de lo
econdmico; por ejemplo, el delito o la decisién de
matrimonio.

De la divisidn del trabajo, y la cooperacion
que correlativamente emerge, nace la necesidad
de definir una organizacién social  que asigne
responsabilidades, entregue incentivosy genere
coordinacion entre los distintos sujetos.

Laideaprevaleciente, apoyadaen laexpe-
riencia historica, es que el mercado lleva a cabo
su funcidn organizativa, asignando recursos,
con un costo nulo (o0 préximo a cero). Cuando

esto no acontece, se plantea la posibilidad de
sustituir el mercado por mecanismos jerarquicos
de organizacién. Coase fue posiblemente el pri-
mero en avanzar, con apenas 27 afios de edad, en
ladilucidacion sobre las causas que danlugarala
presenciade empresas (una«visible mano» orde-
nadora) en un entorno en que opera la «mano
invisible» del mercado. La empresa emerge en
suanalisis, como organizacion jerarquicacuando
los costos de transaccion entre partes contra-
tantes son elevados . Se adentraba, asitempra-
namente, en el estudio de los costos de transac-
cion y los efectos de los derechos de propiedad.
Coase aproximabade tal modo, dos vertientes: e/
analisis microeconoémico y el derecho.

Ahorabien, enlarealidad social se pueden
distinguir mercados explicitos y mercadosim-
plicitos . Los primerosresultan seraquéllos enlos
cuales se negocian la mayoria de los bienes y
servicios que podemos imaginar. Los mercados
implicitos, por su parte, incluyen las actividades
que padecen“ausenciade mercado» (el delito, por
ejemplo). Desde ya que la historia del pensamien-
to econdmico esta colmada de elaboraciones
sobre los mercados explicitos, manifiestos; sin
embargo, el analisis econdmico también se ha
aplicado desde los primeros tiempos de la etapa
cientificaarevelarlaoperatoriade las actividades
con “ausencia de mercado”. Baste mencionar la
idea utilitarista de Bentham, aplicada a la com-
prension del crimen, o la sefiera obra de Cesare
Beccaria, «De los delitos y las penas», que abriera
las puertas al derecho penal moderno altrabajar la
relacion entre incentivos (o castigos) y el compor-
tamiento de los criminales(*).

Aquellas obras fueronlos primeros vinculos
del analisis econdmico moderno con el derecho.

1Uninteresante antecedente, por lo vernaculo y centenari

lo constituye la obra del PadRedro de Onatel567-1646),
autor de “De Contractibus(Roma, 1646)escrita posible-

mente en nuestra Cordobdonde residiera como Superior
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Provincial de la Orden Jesuita. Interesante, dijimos, sibienno
eraun andlisis econdmico del derecho, sino mas bien algunos

apuntes econémicatesde el derecho
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Dos siglos después, con los articulos de Ronald
Coase, George Stigler y Guido Calabresi se
abre unanuevalinea, laeconomiadel derecho.
En el caso particular de Coase, su posicion se
encuentra dentro de lo que podemos llamar el
Neoinstitucionalismo , que a diferencia del
Institucionalismo tradicional (a la Veblen o a la
Commons) no reniega del analisis deductivo, y
concuerda con él en que las instituciones son
relevantes, puesto que ellas definen la estructura
organizacional que afecta los incentivos y, por
ende, el comportamiento de los sujetos.

2. Su vida

Coase nacid el 29 de diciembre de 1910 en
Willesden, un suburbio del Gran Londres. Sus
padres se desempefiaban en el Servicio Postal, y
no eran deinstruccion particularmente destacada.
Su principal interés era el deporte: tenis, fatbol,
cricket, bolos. Ronald tuvo unavocaciéntemprana
por lo académico, por las lecturas, quizas por sus
dificultadesfisicas, cuya génesisignoramos, pero
gue consistié en unadebilidad en sus piernas que
le obligara a usar aparatos ortopédicos para su
locomocidn durante algin tiempo en su juventud.

Coase mismo sostiene que su éxito fue en
buenamedidafrutodelacasualidad .Suinclina-
cion era la historia, pero sus deficiencias en latin,
lo obligaron a redefinir su camino hacia las «cien-
cias» duras, originalmente quimica... sin embar-
go, su«rechazo» porlamateméticalo alejé de esa
disciplina, conduciéndolo hacia la otralinea posi-
ble de cursaren su preparatoria (laKilburn Grammar
School, donde estudiaba merced a una beca): /a
especializacion en «ciencias economicas y de
administracion». Finalmente, en octubre de 1929
(junto a la Gran Crisis) ingres6 en la London
School of Economics.

Alli se decidié por trabajar en aspectos
conectados ala economia industrial, y fue enton-
ces cuando el profesor encargado, Arnold Plant, lo
introdujo al conocimiento de la mecanica por la
cual el sistema econémico competitivo podia co-
ordinar el sistema eficientemente. Elmismo Coase
relata que fue el puntapié inicial de su analisis de
la «<mano invisible» del mundo clésico. Su dedica-
cion al temay su conocimiento del profesor Plant
le permiti6 obtener una beca para estudiar la
estructuraindustrial de EE.UU. en el afio académi-
€c01931-1932.

Fue en esa oportunidad que al desarro-
llar su proyecto, visitando fabricas y empresas,
emergio su preocupacion por los costos de
transaccién y la causa generatriz de las fir-
mas, dando lugar, conlos afios, al famoso articulo
«The Nature of the Firm» (de 1937).

Comenzo su carreradocente enlaDundee
School of Economics, en 1932,en 1934 paséala
Universidad de Liverpool y en 1935 lleg6 a la
London School , en donde se encargo del curso
de economiade los servicios publicos. Luegodela
guerra, durante la cual se desempefié en elgobier-
no, retornd alalLondon School, volviendo al trabajo
sobre servicios publicos; en especial lo vinculado
a correos y telecomunicaciones. Como directa
consecuenciade ello, pas6 varios meses de 1948
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en EE.UU. estudiando el sector de telecomunica-
ciones. Todo esos esfuerzos cristalizaron en su
libro de 1950, “British Broadcasting: a study in
monopoly’.

En 1951, emigradefinitivamente alos Esta-
dos Unidos. Primero la Universidad de Bufalo y
el Centerfor Advanced Study inthe Behavioral
Sciencies fueronsucasa. En 1959, setrasladoa
la Universidad de Virginia (que yaeraelnicleo
delanaciente «Escuela de la Decisiones Colec-
tivas» ). Su paso por el Centro de Estudios Avan-
zados le permitié continuar trabajando sobre el
tema de lastelecomunicaciones, en especialenlo
atinente alasfrecuenciasderadioy al proceso de
su asignacion por la Federal Communications
Commission . En el mismo 1959, publica sus
conclusiones en un articulo en el que critica el
método aplicado y sugiere alternativas eficientes.
Una cuestion que se analizaba en ese trabajo
eran los derechos de propiedad emergentes.

Segun elmismo Coase nos relata, parte de
su argumento en dicho articulo fue considerado
erréneo por algunos académicos de la Universidad
de Chicago, y para discutir el punto concertaron un
encuentro, ciertatarde, en eldomicilio del Profesor
Aaron Director. Endichareunién, dice Coase, «los
persuadideloacertado de mis aseveraciones», ...
y,asuvez, fue persuadido de reescribir sus puntos
de vista en un articulo para el Journal of Law and
Economics. Asi naci6 el famoso trabajo que aqui
recordamos, «The problem of Social Cost» , en
el cual se exponiade maneraextendiday trabaja-
dalos mismos argumentos (aunque sinreferencia
al articulo previo sobre la FCC).

Enopinion de Coase, de no haber mediado
la incomprension primigenia del argumento
«coasiano» por la gente de Chicago, muy proba-
blemente elfamoso trabajo sobre el «costo social»
nunca se hubiera escrito.

En 1964, Coase se mudd ala Universidad
de Chicago , llegando a editor del Journal of Law
and Economics (cargo que ejercio hasta 1982);
gue se constituyé en el principal factor en la
creacion de un fuerte vinculo académico entre el
derechoy la economia.

En 1991, la Academia de Ciencias de Sue-
cia le otorgd el Nobel por sus importantes
contribuciones en los estudios que integran eco-
nomiay derecho; en particular, por “sus descubri-
mientos acercade la significacion de los costos de
transaccionesy los derechos de propiedad sobre
la estructura y funcionamiento de la economia”.

3. Mercado o regulacion: Efectos de
los derechos asignados

El intercambio de bienes y servicios es la
tarea que caracteriza alaactividad econémica. La
necesidad de este intercambio surge de ladivision
del trabajo y la especializacion. La institucion
econdémica que pone en contacto a los individuos
con excedente, y alos sujetos con déficit comple-
mentarios de los primeros, es el mercado. Los
intercambios econdmicos se efectdan frecuente-
mente con desconocimiento total o parcial de
algunasvariables. De estaincertidumbre, caracte-
ristica del entorno econémico, se derivan costos




de utilizacion del mercado , o como Coase los
llamara, «costos de transaccién ».

Efectivamente, en su articulo de 1937,
Coase introdujo el concepto de «costos de tran-
saccion»(?), como el costo de identificar calidad,
controlde cumplimientoy ejecucién de los contra-
tos, costo de negociacion de los mismos y, en
algunos casos, la regulacion estatal. Nace asi,
tempranamente, en la mente de Coase el eje
conductor de su andlisis: los costos de tran-
saccion . Suaproximacion al analisis derivariade
dos aspectos: primero , el estudio de la empresa,
de su razén de ser; después, el problema del
costo social. Dos manifestaciones, a su entender,
del mismo fendémeno.

¢ Pero, qué son los costos de transaccion
mas especificamente? Podemos decir que los
costos de produccién estan determinados por
condiciones tecnoldgicas, mientras que los cos-
tos de transaccidn van unidos al modelo elegido
para organizar la producciény el intercambio. En
el mercado son positivos por laincertidumbre que
lo caracteriza, porla posibilidad de comportamien-
tos oportunistas y por la dificultad de medir el real
esfuerzo concretado por los individuos en los
procesos productivos de equipo.

Y es aqui, cuando avanzamos sobre lo
atinente a los costos de transaccion, que encon-
tramos el hilo conductor que inaugura con Coase
lamodernateoriasobre la causa “eficiente” (enel
sentido filosofico) que da lugar a las empresas.

Si la realidad, como dice Coase en su
articulo sobre la firma, respondiera a un sistema
walrasiano bajo los supuestos tradicionales, la
existencia de elementos tales como las firmas
constituiria un verdadero misterio.

Desde Adam Smith se «acepta» la vision
del mercado como herramienta que coordina
aceptablemente las actividades de sujetos auto6-
nomos que se movilizan por afanes egoistas. Sin
embargo, en el planoanalitico, apoco de continuar
enestalineadereflexion sellegaalaparadoja, que
resumen los célebres conceptos de Robertson:
¢éporqué sielmercado coordinatan eficientemente
las actividades aparecen islas de poder «cons-
ciente», es decir, las empresas?.

La simple observacion apunta que existen
empresas que han alcanzado dimensiones tales
que suscitan dudas sobre la superioridad del
mercado frente al mecanismo administrativo jerar-
quico. La empresa surge por su capacidad
parareducir «costos de transaccion»,  limitan-
dolaincertidumbre y las conductas oportunistas,
y supervisando el trabajo en equipo. Un ejemplo
que presenta con claridad los costos de transac-
ciéneselmercado laboral. Silas personas venden
su fuerza de trabajo todos los dias, acudiendo a
encontrar periédicamente un demandante por ta-
reas especificas (v.gr. las tradicionales tareas de

un plomero o un albafiil) debe enfrentar el costo
diario del tiempo insumido, y el esfuerzo de la
negociacion, asi como el riesgo de no ser contra-
tado. Elhecho de conchabarse enunarelaciéon de
subordinacion laboral elimina (o reduce) todos
esos costos (los cuales, dicho sea de paso,
explicanelalto precio de esos contratos de cortisima
duracién que denominamos «changas»). En este
sentido, puede decirse que la empresa sustituye
conventajaal mercado.

Pero si el mercado origina costos de
utilizacién y es sustituido por la empresa
ventajosamente, ¢por qué estas conocen li-
mitesensudimension? Larespuestade Coase
es terminante: la dimensiéon de una empresa
acrecienta los costos, y el limite de la dimen-
sion se encuentra cuando los costos margina-
les de organizacion y direccion empresarial
supera a los que se originan por esa transac-
cion via la coordinacion a través del merca-
do.

4. El costo social

Conelestudiode laempresay su haturale-
za(osubstancia), Coaseingresé al analisis de los
costos de transaccion. Su profundizacién sobre
el tema le acercaria a otra area relevante: lo
que atafie al costo social . Una vez mas, los
costos de transaccion, el mercadoy los derechos
de propiedad confluyen en su trabajo.

Los economistas suelen clasificar los bie-
nesen publicosy privados. Se dice que un bien (o
servicio) cae en la categoria de bien publico si
estando disponible paratodos enun area particu-
lar, su provision no puede sernegada aquienes no
paguen , y ademas no existe rivalidad en el
consumo. Dicho de otro modo, mas
sistematicamente, estamos ante un bien publico
“puro” cuando se cumplen dos condiciones:

(@ si el bien se provee a alguien, entonces
dicha provision queda disponible para todos
(abonen o no por ella). Esta es la negacién
del principio de “exclusion”  (siempre pre-
sente, por el contrario, enlos bienes privados)

(b) elconsumo delbien porun sujeto noimpide
elaprovechamiento de “las mismas unidades”
por otros sujetos. Esta es la negacién del
principio de “rivalidad” en el consumo
[existente, si, en los bienes privados (?)]

Entonces podemos hablar de bienes priva-
dos (aquéllos donde rige la exclusion y la rivali-
dad), como en el consumo de un kilogramo de pan
ode unlitro de nafta; y de bienes “publicos puros”
(los exentos de exclusién y rivalidad), como en el
clasico ejemplodel alumbrado piblico. Aunquela
provision de estos bienes publicos fue reducida
hasta el siglo XX, autores anteriores como William

2Si bien quien primero enfatizé laimportancia de los costopetty (siglo XVII), Smith (en el siglo XVIII) y
transaccionales (incluyendo los de negociacion y aquellos

necesarios para la correccion de desvios)Jokn Roger

Commong1862-1945), quien los trata en su monumental (y

segln quienes han tenido oportunidad de frecuentarla de

manera directa, “incomprensible”) obra, Ifistitutional
Economics: its place in Political Econoimypublicada en
Wisconsin, en 1934.
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3 Esta cualidad suele describirse, en un estilo mas técnico,
diciendo que existe un costo marginal nulo (o muy bajo) en

suministrar el bien a un individuo adicional.
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J.Stuart Mill (en el XIX) sefialaron su presencia, e
iniciaron su analisis (* )

Entonces, los bienes publicos son una
clase de bienes de cuyo consumo nadie puede ser
excluido (salvo por «congestion»). Por analogia,
podemos hablar de “males puablicos”. El mercado
tiene problemas para producir, operando libremen-
te, los bienes publicos; y también lo tiene para
dejar de producir «males ptiblicos».

Tanto unos como otros, bienes y males,
presentan efectos externos .Esdecir, que gene-
ran externalidades. Las externalidades son accio-
nes que afectan a partes noinvolucradas directa-
mente en ellas. Pueden ser positivas (en el caso
de los «bienes») y negativas (en el caso de los
«males»). Sison negativas provocan unaumento
del malestar social que no sereflejaenlos precios
de mercado, desviando al sistema de su produc-
cién social 6ptima. Cuando existen externalidades,
se dice que hay una «fallade mercado » que nos
aleja de esa situacion anhelada que llamamos e/
Optimo de Pareto.

Uno de los supuestos subyacente en el
«Optimo de Pareto» (°) es que los beneficios y
costos privados se igualan a los beneficios y
costos «publicos» (sociales). Siesto no se cum-
ple estamos, como dijimos, en presencia de una
«falla del mercado» que imposibilita que el meca-
nismo de precios logre asignaciones eficientes de
los recursos. La existencia de discrepancia entre
los valores socialesy privados es, sinos volvemos
estrictos, bastante extendida. Cuando nuestra
vecinaquinceafieraadquiere unequipode audiode
gran potencia, el precio que abona no refleja el
costo que la contaminacién sonora genera al
vecindario (tampoco considera el «beneficio» que
reporta a los otros adolescentes del area, que
seguramente preferirian ser ain mas aturdidos
con la estridencia del rock pesado).

La pregunta, que los economistas se
han formulado, apunta a la envergadura y
extension de externalidades y bienes publi-
cos, parajustificarlaacciénestatal .Lasegun-
dacuestion aresponderse es qué forma deberia

4Por otra parte, existen l[dmerit goods’, que cubren “merit

wants” (concepto que sistematizé R.Musgrave en su tratal
definanzas, en 1959). Lmeerit goods™(traducido general-
mente comdbienes preferentes) son aquellos “bienes

privados” con fuerte componente de externalidad,‘guse

adoptar dicha intervencion estatal . Durante
afos pareciaque elfenébmenode las externalidades
(la «no rivalidad» en consumo de bienes y «ma-
les») era de tal dimension que reducia el modelo
competitivo de mercado a una herramienta inutil
paralos «disefiadores de politica» y, por tanto, el
Estado debiaintervenirde modo generalizado.

Coase trabajo el problema sosteniendo, en
resumen, que el mercado también era capaz
(eficiente) para solucionar estos casos , bajo
determinadas condiciones (en especial, conecta-
das alaasignacién de los derechos de propiedad
pertinentes).

En su trabajo mas trascendental, The
Problem of Social Cost, publicado con fecha de
octubre de 1960 (pero que enrealidad vieralaluz,
por las consabidas moras editoriales en las publi-
caciones, a principios de 1961) defiende esta
argumentacion; la cual ya habia presentado en
otro trabajo de menor dimension, The Federal
Communications Commission (1958). En este
ensayo sostenia, combinando los ingredientes
sustanciales de su pensamiento (legislacion, de-
rechos de propiedad, costo de transaccién, papel
del gobierno), que las frecuencias de radio y de
televisién eran susceptibles de ser conveniente-
mente negociadas por el mercado.

Cuarenta afios antes, en 1920, Pigou estu-
dié los efectos nocivos de las deseconomias
externas tecnoldgicas. Un ejemplo utilizado por
Pigou fue el caso de las locomotoras a vapor que
arrojan chispas, potenciales generadoras de in-
cendios en los campos (con los dafios emergen-
tes). Plantea que el servicio de transporte por
ferrocarril de una tonelada-kilbmetro asciende a
0,03 ddlares, que abona el usuario, concretdndose
unvolumen de tréfico, segln la curvade demanda
aesos0.03Us$S; sinembargo, el ferrocarrilgenera
«dafios» por 0.005 U$S por Tm-km a consecuen-
ciade los incendios que su operacion provoca. Si
a los usuarios se le cargara el verdadero «costo
social» (0.03 +0.005) es decir, 0.035 U$S por tm-
km, elvolumen de trafico descenderia al corrernos
haciaarriba porlacurvade demanda. Lasegunda
conclusionde Pigou, enorden de politica, fue que
el Estado deberiaobligar al ferrocarrilaresarcirlos
dafios por las cosechas perdidas, o sufrir una
goaccionlegal que le obligara atomar las precau-
ciones para evitar las dafiinas chispas.

Coase, en su articulo de 1960, reitera de
manera mas acabada su argumentacion de 1958
referida a la asignacion de frecuencias de radio y

tifican a_ccién” estatal _“dire_zcta”_, suministrandose a los television; dando lugar asi a la proposicion de
consumidores a precios inferiores a los costos (inclusgopase conocida impropiamente como  Teore-
gratuitamente), v.gr. almuerzos escolares, vacunacion, ediha (término que deberiareservarse para el campo
cacion basica, etc. En estos bienes es perfectamente posibléeudas ciencias formales), que Stigler redondea-

provision por el mercado (al regir el “principio de exclu- raensuarticulo delmismoafo 1961: cuando los
sién”), pero la sociedad considera que son tan valiosos pard0stos de transaccion son nulos, o muy reduci-
la comunidad por sus efectos externos (en nuestros ejemplg§s, y l0s derechos de propiedad estan claramen-
evitar el hambre, las epidemias y la ignorancia absolutal€ definidos, las transacciones voluntarias logran
respectivamente) que se “recomienda’s@“prefiere’) su ~ asignaciones eficientes por sobre las posibilida-
provisién por el Estado y no por el mercado (siendo una Gges que brindan regulaciones y leyes puntuales.
las actividades propias del Estado de Bienestar). Incluso Coase rebate el argumento de

5 ; o Pigou , aduciendo que el efecto nocivo es «reci-
Que se conceptualiza en los modelos que sefialan Igsyc,  E|dafio alos cultivos es causado por una

condiciones necesarias y suficientes para.que lacompetenegp|e accién vinculada, tanto porque el agricultor
perfecta funcione en un sistema de equilibrio general, preciyltiva a lo largo de las vias férreas como por la
sadas enlostrabajos de Arrow & Debreu, en 19542yd9A”0yeneracic')n de chispas por las locomotoras. Nos
& Hahn, en 1971. dice que con frecuencia se llega a soluciones
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espontaneas, por negociacion entre partes, que
son superiores alas obtenibles con regulaciones
(dado que aquéllas maximizan el producto total de
la economia). La solucidon de Coase es , por
tanto, la posibilidad de intercambiar derechos

en el mercado (claro que para esto, esos dere-
chosdeben estar previamente asignados, enotras
palabras que no existan recursos en condiciones
de «bieneslibres»).

Seaque los agricultorestengan el derecho
de evitar que eltren lance chispas que los perjudi-
quen, o bien que ala compafiia férrea le asista el
derecho de emitir esas chispas, sitales concesio-
nesjuridicas pudieran negociarse voluntariamen-
te, y «sin costo», se lograria la misma eficiente
asignacion de recursos  (producto social maxi-
mo), cualquiera fuera la asignacion inicial de
derechos.

Pero si bien la distribucion inicial de
derechos (de propiedad) no altera finalmente la
aplicacién de recursos 6ptima |, ni el de produc-
cion resultante, si posee efectos distributivos
Dicho de otro modo, si no se es propietario, en
Ultimo término, se estara peor. Esto realmente
matiza la primigenia conclusion de Coase de que
«los niveles de produccion sonidénticos cualquie-
ra sea la adjudicacion previa, si los costos de
transaccién son nulos».

Este nuevo aspecto, el distributivo, obli-
ga a una reformulacién pues si los derechos de
propiedad, en nuestro ejemplo, estan en manos del
ferrocarril, quien comerciael derechoapolucionar, si
la elasticidad ingreso de los agricultores es distinta
a la de los propietarios del ferrocarril, entonces los
precios y los niveles de produccion (del equilibrio
generalwalrasiano) serandistintos, que los existen-
tes enla situacion contraria, aquella de asignacion
de derecho a los duefios de los campos. Asi pues,
el enunciado del teorema adoptaria otro
condicionante: «Los niveles de produccion sonidén-
ticos cualquiera que sea la asignacién de derechos
previa, siempre que los costos de transaccién sean
nulos, y se ignoren los efectos ingreso  ».

Hechaestasalvedad, volvamos ala primitiva
proposicién de Coase. Alli se remarcantres concep-
tos: (a) los derechos de propiedad (cuando no
existen, nadie tiene incentivo para esforzarse o
protegerlo existente); (b) implicitamente la posibili-
dad de negociardichosderechos ;(c)los costos
de transaccion , cuya presenciarestringe las posi-
bilidades de los mercados.

Estos, los costos de transaccion, como diji-
mos antes, son el eje temético de las preocupacio-
nes de Coase. La valla que limita la accion del
mercado dando lugar a: (i) una reduccion de las
cantidades negociadas de bienes o servicios; (i)
la aparicién de esas islas de poder jerarquico, las
empresas .

Precisamente Argentina, a principio de los
noventa, resulté un buenlaboratorio de los efectosde
los costos de transaccion. El decreto 2284/91, de
desregulacion, redujo sustancialmente los cos-
tosdetransaccion ,yconelloaumentéelvolumen
de «cantidades» negociadas (°). Bien conocemos

SEsto, no obstante, exige una matizacion para algunos casas
como el que desarrollamos en el Recuadro sobre la colegiacig

de profesionales, en donde la desregula@aede hacer
crecer los costos de transaccion.

en Argentina el peso de lasregulaciones estatales
y la «carga» de esas regulaciones. El mercado
puede «ordenarse» para la provision de bienes o
factores a través de la regulacién estatal, o bien
puede disciplinarse porviade la propia competen-
cia. Eneste sentido el ordenamiento del mercado
puede ser visto como un «bien publico», pasible de
ser suministrado por el Estado o por el accionar de
un conjunto de particulares. Larealidad nos cuen-
ta que el grado de participacion de cada uno «en
esaprovisién»variade acuerdoalas perspectivas,
y segun las decepciones que sufra la comunidad
(en cierto modo, aplicamos un argumento de
Hirschman). En una Argentina muy intervencionista,
en 1991, la gente esperaba un retroceso estatal,
pero sus quizas desmesuradas previsiones del
efecto positivo resultante se frustraron; y ahora,
decepcionados con el «mercado», claman por
nuevas intervenciones estatales, presuponiendo
que los costos de transaccion que éstas genera-
ran noimplicaran una carga «negativa».

Por otro lado, el ambiente de flexibilidad
general que abrid el Plan de Convertibilidad, al
bajar los costos de transaccion (reducir incerti-
dumbre, etc.) permitié que los mercados volvieran
a operar en areas o actividades que se venian
concretando «dentro» mismo de lasempresas. Se
inicia asi el reciente fendbmeno de la llamada
«terciarizacion». Al caer los costos de transac-
cion, el mercado gand protagonismo y se
limitd el alcance en dimension de «las islas
de poder jerarquico» , las empresas. Ahora se
podiatransarviamercadolo que bajoincertidum-
bre elevadaera preciso llevar acabo dentro de las
mismas unidades productivas, enintegracion ver-
tical. Hoy, octubre 2001, parte de la crisis ema-
na de la suba de costos de transaccion por
mayor incertidumbre, lo que retrae el nivel de
actividad . Dicho de otro modo, la baja confianza
(por elevada inseguridad) constrifie inversion y
consumo; a la vez que incrementa ahorro;
simplificadamente, tenemos una depresion
keynesiana de libro de texto.

Pero nos hemos desviado en el afan de
relatar moralejas conectadas a nuestra actuali-
dad; sin embargo, nuestra preocupacién eran las
externalidades, y segun Coase , como explica-
mos, pueden solucionarse por negociaciones
de mercado, si hubiera derechos de perte-
nencia claros, y el coste del intercambio
fuese reducido.

Aprincipio de los noventa, la Environmental
Pollution Agency, (la Direccién de Control Ambien-
tal de los EE.UU.), habitual partidaria de las
soluciones deintervencion directa, resolvié «expe-
rimentar» la solucién de Coase. Tal experimento
consistia enfijarun cupo de contaminacién global,
y asignarlo entre las distintas empresas instala-
das en el area (asignacién de derechos de polu-
cion), pudiendo éstas negociarlos. Ignoramos el
estado actual del experimento (7).

Cfr. A. Jacobo (1997)
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5. Algunas aplicaciones relevantes

El andlisis de los costos de transaccion,
iniciado por Coase (®) ha contado con aplicacio-
nesrelevantes. En 1993, se otorgd el premio Nobel
aDouglass C.North porsusestudios enelcampo
de la historia econémica, donde utilizé6 amplia-
mente el concepto de costos de transaccion.

Northteoriza sobre la estabilidad y la muta-
cion de las estructuras econdmicas, consideran-
do (alli esta su originalidad) que los costos de
transacccion condicionan las estructuras. Atri-
buye a los precios relativos una gran dosis expli-
cativa de las variaciones acontecidas en la histo-
ria, pero afirmaque lafuente principal de alteracio-
nes de una economia es la mudanza en las
variables generalmente consideradas constantes
(parametros) por la teoria convencional, como la
poblacion o laideologia.

Su andlisis exige unateoria de laideologia
para explicar asi tanto la estabilidad como el
cambio alolargo de la historia. Aqui aparecen en
escena los costes de transaccion , entre los
cuales cabe incluir los costos de hacer obedecer
leyes (y normas). Sin unainfluenciade otraindole
(no econdémica) sobre las conductas, estos cos-
tos serian tan elevados que tornarian inviable
cualquierinstitucion (en el sentido socioldgico del
concepto [°]). ¢Como se explican éstas enton-
ces? Es cuando emerge el papel de la ideolo-
gia. Estareduce los costos de transaccion  (se
obedecenlasleyes) al “justificar” una dada socie-
dad; o los incrementa, durante los periodos revo-
lucionarios, al “negar” el derecho de existencia a
una cierta organizacion social (o estructura de
dominio), tornando en insostenible el sistema. La
influencia de las convicciones , generadas por
la ideologia, sobre los costos de transaccién
permiten a North explicar el llamado problema
del gorrén (free-rider, o polizon).

6. Cierre

La administracion de la escasez exige una
organizacién que presenta alternativas
institucionales: la empresay el mercado, ambas
trabajadas por Coase. Con su debate abre posibi-
lidades para ampliar el &mbito de las actividades
del mercado, y en esa direccion desarrolla los
aspectos conectados al costo social (o las
externalidades, en general). Sus esfuerzos por el
analisis de las «instituciones», su origen, su limite
y las condiciones para un operar eficiente, han
marcado el pensamiento econdmico, abriendo
nuevas sendas conceptuales.

Ciertos males de nuestro tiempo, como el
agotamiento de los recursos no renovables, son
atribuidos a la propia operatoria del sistema de
mercado, basado en una propiedad privada con
menoscabo de la propiedad comun. La originali-

8Como ya dijimos en nota 1, quien primero enfatizé el ten%

fueJohn Roger Commons

dad de Coase estaensefialar que es necesario
plantear si estos fendmenos no se deben a una
insuficiente delimitacion de los derechos de pro-
piedad. En caso de ser asi, los correctivos debe-
rian apuntar en esa direccion.

No puedencerrarse estas lineas sin sefialar
que el analisis «coasiano» exigia una continua-
cion natural en direccidn a otra area institucional:
el Estado, o mejordicho los procesos de organi-
zacion a través de las decisiones del poder
politico . Esta area de labor, complemento anali-
ticode las preocupacionesy propuestas de Coase,
ha sido explorada porla Escuelade las Decisio-
nes Colectivas (o publicas), que como sabemos
hamerecido el Premio Nobel enlafigura de James
Buchanan, en 1986. El circulo de analisis quedaba
cerrado, sélo resta ampliar sus dimensiones.

Decia Aristételes, concepto que reiteraria
Machiavelo veinte siglos después, que el éxito
proviene de lasumade dos factores, las condicio-
nes personales (areté) y labuenafortuna (el azar).
Es decir, que nuestros logros son producto de
nuestros méritosyla “suerte” .Elmismo Coase
reconoce con honestidad que es un buen ejemplo
al afirmar: “En casitodas las ocasiones, lo que he
hecho ha sido determinado por factores que no
manejaba”.
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Recuadro

Importancia de los colegios profesionales: la
baja de costos de transaccion

Eltemade laregulacién es asunto de vieja
data en eldebate econdmico. Edwin Chadwick, en
siglo XIX, tratd el problema de la intervencién
gulatoriaenlos casos de los monopolios natura-
les. En nuestrotiempo, en 1968, Harold Demsetz

9Unainstitucion se define, sociolégicamente hablando, COMQ,estiond lanecesidad de regulacién alamanera
un conjunto de normas y un sistema de roles. Ejemplos gigdicional. En 1971, George Stigler presento la

instituciones son la familia, la escuela, el mercado.

idea de la «captura» del proceso regulatorio por
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algungrupo deinterésen «The theory of
economic regulation»; y en 1976, Sam
Peltzman en «Toward a more General| P
Theory of Regulation», entreg6 una ge-
neralizacion delaidea original de Stigler,
sosteniendo que las coaliciones de pro-
ductores, consumidoresy politicos com-

piten por rentas econémicas.
Suele criticarse la presencia de

colegiacionde profesionales, apartirde
la idea de que su existencia genera un
«monopolio» que, como es de esperar,
dalugaraunpreciomasaltoqueeldeun
mercado competitivo. Sinembargo, yen
funcidn del punto anterior, es menester
considerar que de cumplirse la verda-

dera y genuina funcion de los cole-
gios profesionales la situacion de
«asimetria informativa» se veria ate-

Figura 1
Cmg
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Qa Qo 4% 5™ 10 Q
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nuada. Por ende, lo correcto para el
analisis es comparar una situaciéon de deman-
da del servicio bajo incertidumbre (y sin
colegiacion) con otra situacion de demandasin
incertidumbre , perobajo colegiaciony presencia
de un cierto poder monopdlico.

Supongamos, por simplicidad, que la pre-
senciade lacolegiacion, por baja de los costos de
transaccion, elevalademanda paracadanivel de
precio (en el ejemplo, en un 25%) y, a su vez, los
costos de prestacion del servicio siguen constan-
tes al nivel Ho (Figural). Por las mismas razones
de simplicidad, hemos graficadolanueva curvade
demanda pero omitido la demanda originaria, re-
presentando sendos ingresos marginales. Como
seobservaenlafigural,lacantidadtransaccionada
pasade QaaQb, peroelpreciotrepa(sielnivelde
honorarios sefijade acuerdo alareglaneoclasica)
aunH1>Ho(*°). En este caso, la superficie HOBCH1
puede considerarse larentaecondémicadel grupo
colegiado. Pero ahora, el control de las conduc-
tas oportunistas esta en manos de los Cole-
gios (como primerainstancia, ademas del control
ordinario de la justicia). Pues bien, gran parte de
esa superficie (renta) se aplica a cubrir los costos
de control (y de agremiacién); con lo cual, la
«renta» a distribuirse puede resultar el costo
de la vigilancia de los profesionales por sus
pares (11).

En este caso, bajo colegiacion, el control
de las conductas oportunistas es pagada por los
propios usuarios via precios de mercado. En cam-
bio, en caso de no agremiacion profesional, aquel
control deber& ser provisto directamente por el
Estado (enuso de su poder de policia), cubriéndo-
se su costo por la masa de los contribuyentes; lo
que implica un injusto subsidio cruzado. Es

decir que, en definitiva, los consejos profesiona-
les cumplen una importante funcién ya que si
efectivamente controlan el desempefio de los
colegiados, como es su objetivo declarado, con-
tribuyen a bajar los costos de transaccion,
ampliando las cantidades comercializadas y evi-
tando los subsidios cruzados. De hecho, la exis-
tencia, por ejemplo, de controles por los consejos
profesionales de ciencias econdmicas reduce
sustancialmente la presencia de “conductas opor-
tunistas” (e incluso colabora en definir practicas
técnicas convenientes a través de informes y
recomendaciones técnicas de sus érganos perti-
nentes, v.gr. el Centro de Estudios Cientificos y
Técnicos, CECYT, delaFederacién Argentinade
Consejos Profesionales de Ciencias Econdmi-
cas).

Friedrichvon Hayek , PremioNobel 1974,
ha sostenido que los mercados procesaninforma-
ciony laentregan através de los precios. Estaes
una hipotesis que se verifica como verdadera
siempre que la informacién sea simétrica. Su
ausencia, esto es la presencia de informacion
asimétrica (*?), llevaaque se desarrollen institu-
ciones paracontrarrestrar este problemaen aque-
llos mercados con presencia de asimetrias. Las
corporaciones surgieron histéricamente (acomien-
zos de la Edad Media) como una manera de
conseguir la «<informacion « sobre la honesti-
dady eficiencia de los prestadores  (necesaria
para una tranquila operatoria de los demandan-
tes), asegurandola a traves de la supervisién y
contralor delos oferentes individuales agremiados
(esdecir, delos prestadores del servicio)(*?). Este
argumento recuerda la teoria coasiana de las
empresas (cfr. «Nature of the firm», 1937, en
Cuervo, Ortigueira y Suarez, «Lecturas de in-
troduccion alaeconomiade laempresa”, Madrid,

o por otra parte, dado la competencia dentro del grupd?iramide,1979).

agremiado («dentro del campo», en la terminologia de
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Chadwick), el precio monopélico definido por el Colegio 12 pyrgplema estudiado por Akerlof, en 1970, para el caso de
puede verse reducido, pues habitualmente el profesiongk automéviles usados, y que conduce a la contraccion en la
concreta actividades méas all4 de las contempladas en el agd@manda por incertidumbre.
13 De tal modo surgieron las corporaciones de panaderos, de

"' Ademas acontece que, con unademandasin incertidumbggyreros, de cuchilleros, etc, cuya existencia se recuerda por
el nL'JmeI’O de SerViCiOS Contratados I’esulta mayorque el niV@S nombres de Ca“es (0 |ugares) en |as Ciudades europeas
existente en el caso de una «demanda bajo incertidumbrgasi, en el viejo Madrid, tenemos atn hoy la calle de libreros,

arancelado (con lo cual el honorario baja)

libre mercado».

el arco de cuchilleros, y tantos otros).
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Crisis extemas 'y végina
financieras de la década 11
del noventa

por Marta Podzun de Buraschi*
A partirde ladécadade los afios noventase
observa una gran volatilidad de los flujos
internacionales de capital y unamayor interrelacion
delasrepercusiones de los mismos especialmen-
te enlos paises emergentes. Por ello cobra espe-
cialimportancialabusqueda de politicas econémi-
cas y financieras consistentes y estabilizadoras
paraenfrentar dichavolatilidad.

Las sucesivas crisis externas (insolvencia)
y a veces financieras (que afectan al sistema
financiero) se enfocaran enrelacién a suimpacto
enlaArgentinayenotros paises delMERCOSUR.
En consecuencia, se mencionard solo
tangencialmente el cimbronazo del Sistema Mo-
netario Europeo (SME) con la devaluacién de la
libra esterlina en Gran Bretafia y otros paises de
Europaen 1992/93.

A la crisis mexicana de fines de 1994
siguieron en el escenario mundial la crisis en el
sudeste asiatico (1997), en Rusia (1998) y en
Brasil (1999). En todos estos casos los fenéme-
nos repercutieron en la situacién econdémica y

financiera de la Argentina, aunque con diferente
intensidad.

la deuda externa)-y sus efectos sobre los demas
paises (incluso Brasil).

Modelos de primera generacion

El modelo de Krugman racionaliza el com-
portamiento de los agentes econémicos: lacorrida
contraunamonedaterminagenerando unadeva-
luacién o abandono del mecanismo de tipo de
cambiofijo. Conadquisicion de reservas delBanco
Central por parte de los agentes econémicos se
gatillalacrisis mucho antes de que lasreservas se
agoten, dando la impresién de que este ataque
especulativo es injustificado, pero la causa de la
crisis es una politica monetaria incompatible con
el mantenimiento de un tipo de cambio fijo. En
caso de flotaciénintervenida ("sucia") se abando-
nadichaintervencion.

Modelos de segunda generacion

_Los modelos de segunda generacion o de
equilibrio multiple consisten en explicar dos o mas

Modelos para explicar crisis externassituaciones de equilibrio donde alguno no es de-

Para analizar la crisis del Sistema Moneta-
rio Europeo de 1992/93 que culminé con la deva-
luacién de la libra esterlina, -entre otros fenéme-
nos- de México y Argentina de 1994/95, del Su-
deste Asiatico en 1997 y de Brasil en 1999 se
pueden utilizar los modelos de crisis de balanza de
pagos de Krugman (1997) en sus 2 versiones. El
modelo de contagio de Calvo (1999) permite expli-
carel"default" ruso (1998 - insolvencia para pagar

seable perosiracional. Las autoridades moneta-
rias puedenintervenirincrementando lastasas de
interés para contener la moneda domeéstica o
pueden pedir prestado dinero al exterior para
mantenerlas reservas. Ladecision de abandonar
un sistema cambiario, mas que una cuestién de
todo o nada es el producto de una comparacién
entre los beneficios y costos de hacerlo: cuando
los beneficios predominan, ladecisién racional de
las autoridades monetarias consiste en abando-
nar el sistema cambiario, o en sostenerlo, en caso
contrario.

Pueden existir dos equilibrios: uno "bueno”,

*Instituto de Economia y Finanzas, Facultad de Cienciagp g| cual los agentes econémicos confian en el
Econémicas, UNC. (Esta sintesis se baso en algunas conafiantenimiento del tipo de cambio y, por lo tanto,
siones discutidas con el equipo de trabajo integrado con Ida autoridad lo mantiene ya que los beneficios de

Lic. Neder y Utrera)

hacerlo superan los costos, y un equilibrio "malo”,
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en el cual la desconfianza de los agentes econ6-
micos hace demasiado costoso el mantenimiento
del tipo de cambio y por lo tanto, la autoridad
monetaria decide racionalmente convalidar las
expectativas de mercado. Amedidaque los agen-
tes econdmicos esperan unamayor tasa de deva-
luacidnlatasade interés doméstica se incrementa,
y por lo tanto, se deteriora la posicién fiscal
haciendo mas beneficiosa una potencial devalua-
cion que equilibre el peso de los impuestos tradi-
cionalesy delimpuesto inflacionario para satisfa-
cer lademanda presupuestaria intertemporal del
gobierno. Es el caso de la crisis europea de 1992/
93, como en Gran Bretafia 1992 con altas tasas de
desempleo, o como Suecia con alto endeuda-
miento publico. Una vez superada la crisis en los
paises que devaluaron y también en los que no
devaluaron (caso de Francia), éstos no sufrieron
ninguna alteracién importante en sus variables
econbmicas reales. Nadie crey6 que esas
devaluaciones pudieran originar un cambio enlas
tendencias macroecondémicas fundamentales de
los paisesinvolucrados.

Modelos de contagio

Elmodelo de contagio de Calvo (1999) que
explicaelimpacto del "default" ruso -de agosto de
1998- sobre paises emergentes es de importancia
paracomprender lacrisis de balanza de pagos que
condujo aladevaluacién del "real" a principios de
1999.

Laexistenciade economiasde escalaenla
elaboraciony procesamiento de informacion acer-
cadedistintas economias generalaexistenciade
dos tipos de inversores: los informados y los
desinformados (en realidad, menos informados)
gue toman decisiones en base a sefiales que
obtienen del comportamiento de aquéllos.

Lainsolvenciarusadesencadeno unasali-
dade capitales de los paises emergentes genera-
da porinformacionimperfecta. Dado que este flujo
de capitales expulsado de paises emergentes
impacta negativamente sobre la productividad del
capital en estos paises, cuando los inversores
informados vuelven atener liquidez suficiente para
regresar a los mismos, las nuevas condiciones
hacen que ya no sea rentable hacerlo.

Hechos estilizados

Sientendemos por hechos estilizados alas
caracteristicas principales que estan presentes
en menor 0 mayor medida durante los periodos
criticos analizados podemos distinguir las siguien-
tesregularidades:

Primero, a pesar de la magnitud de las
perturbaciones externas la mayor parte de los
paises recurrieron muy poco a la flexibilidad que
les permitia el régimen cambiario. Entre los paises
delMERCOSUR, Uruguay mantuvo las deprecia-
ciones de sumoneda domésticaal compasde las
diferenciales de inflacion. Chile, relacionadaconel
MERCOSUR, tampoco permitié grandes fluctua-
ciones deltipo de cambio a pesar de lafuerte caida
del precio del cobre y de la demanda de exporta-
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ciones chilenas por parte de los paises asiaticos.

El segundo de los hechos estilizados se
refiere alautilizacion enforma muy marcadadela
tasa de interés para defender el tipo de cambio.
Brasillaelevé subitamente tras los ataques espe-
culativos de Hong Kong y Rusia. Chile elevé
drasticamente latasa de interés para hacer frente
al deterioro de los términos del intercambio y la
crisis de Rusia.

El tercer hecho estilizado es que las tasas
de interés oscilaron menos en los paises que no
tenian flexibilidad cambiaria. En Argentina, las
tasas de interés sélo registraron leves movimien-
tos. En contraposicion con los argumentos teori-
cos, la flexibilidad cambiaria solo evidencia rela-
cion con un aumento y no una disminucion de la
inestabilidad de las tasas de interés.

Crisis de México

Durante 1994 factores externos e internos
llevaron a disminuir la demanda monetaria. Para
enfrentar este hecho el banco central permitio mas
créditos; como consecuencia de lo anterior los
agregados monetarios no cayeron en México pero
se perdieronreservasinternacionales. Haciafines
de 1994 se produjo una gran brecha entre las
obligaciones gubernamentales de corto plazo y
lasreservas internacionales, produciéndose el 20
de Diciembre de 1994 una devaluacionno prevista.

A pesar de los antecedentes histéricos de
inestabilidad bancariaen América Latinalainten-
sidady lamagnitud de la crisis Mexicana de 1994/
95 sorprendio tanto al publico en general como a
los mismos economistas. México habia hecho
importantes reformas (privatizando importantes
sectores, desregulando otros, mejorando la efica-
cia fiscal y abriendo la economia) siendo sus
administradores gubernamentales profesionales
de alto renombre. Debido al ajuste fiscal y a los
cambios estructurales de la economia mexicana,
nadie habia sospechado que pudiesen ocurrir
cambios en las corrientes de capital.

Desde este episodio adquiere importancia
vigilar el exceso de oferta monetaria que conduce
a pérdida de reservas, crecimiento del déficit en
cuenta corriente, inestabilidad del tipo de cambio
y reduccion en la demanda de dinero. Esto
responde a lo que en la teoria econdémica se
conoce como "enfoque de la balanza de pagos".

Otros paises de Latinoamérica también
estaban dentro de un proceso de reforma econdmi-
ca estructural. Brasil con su comercio, Chile
manteniendo estabilidad, aplicando el plan Brady
aladeudaexterna, etc. Elincrementode lastasas
de interés en Estados Unidos fue moderado duran-
te 1994y elflujo de capital proveniente de Asia, se
mantuvo estable.

El sistemabancario mexicano sufri6 fuerte-
mente las consecuencias delacrisisde 1994. Los
préstamos agregados con problemas subieronun
31% en un solo mes (febrero respecto a enero de
1995). El costo estimado para los contribuyentes
mexicanos fue del 9% del PBI.

Generalmente se sostiene que las crisis
bancarias se deben a desequilibrios




macroecondmicos, agravados por debilidades del
sistemafinanciero. Estas crisis bancarias afectan
luego atodalaeconomia. Tambiénlos movimien-
tos de capital tienen un papel importante en la
explicacién de las crisis.

Laestructura de las entradas de capital en
los 90 fue diferente a la de la década anterior:
predominaron los ingresos de deuda a mas largo
plazo e inversién extranjera directa. Ya que los
ingresos de capital a largo plazo se ajustan por
diferenciaentre ahorros domésticos planeados e
inversion planeada, conimplicancias monetariasy
cambiarias, si el paistiene tipo de cambio flotante
eltiponominal de cambio se ajustara en respuesta
a incrementos de entradas de capital. En este
caso la balanza de pagos estara siempre en
equilibrio ya que la cuenta corriente es igual a la
cuenta capital y las reservas internacionales no
varian.

La devaluacién en México tuvo principal-
mente influencia sobre Argentina. Lasorpresa, la
desconfianza, la incipiente reforma del sistema
financiero hicieron que se perdieran depésitos, se
dolarizara gran cantidad de los mismos y se
afectarantantolasreservasinternacionales como
las variables reales provocando recesion.

Crisis asiatica

Lacrisisfinanciera que atac6 aun conjunto
de paises del Este y Sudeste asiaticos a media-
dosde 1997 (Corea, Indonesia, Tailandia, Malasia,
Filipinas) sorprendi6 alos analistas al igual que el
caso mexicano, ya que los fundamentos
macroeconémicos parecian estar en orden. La
tasa de crecimiento anual del producto varié entre
el 7% en Indonesia y el 8,4% en Corea debido a
efectivas politicas de apertura y altas tasas de
inversién. En 1996 se observaron sin embargo
algunas nubes en el horizonte: el Fondo Monetario
Internacional se mostré preocupado por algunos
indicadores riesgosos en Thailandia, como el cre-
cimiento de los déficit en cuenta corriente, incon-
venientes en bancosy signos de burbujas especu-
lativas en los precios de las acciones. En Corea
las ganancias de las empresas empezaban a
caer, con algunos casos de quiebra.

EnThailandialos déficiten cuenta corriente
se tornaron insostenibles y el tipo de cambio del
"thai" resultd sobrevaluado. La debilidad de las
instituciones financieras se combinaron conflujos
de capital negativos. Los demas paises del este
asiatico tenian alto endeudamiento a corto plazo
enmoneda extranjeray existia el convencimiento
de que no habriarenegociacion de dichadeuda, ya
gue lasreservasresultaban insuficientes. El pani-
coresulté autovalidante. Enjuliode 1997 Thailandia
sevioforzadaadevaluar sumonedalo que presio-
no sobre las demas con el colapso del "won" de
Coreayla"rupia"de Indonesiaafinesde 1997. La
tasa de crecimiento del producto se torné fuerte-
mente negativa para el conjunto de paises.

Para resumir las causas de esta crisis se
puede mencionar la rapida expansién del crédito
externoy otros ingresos de capital de corto plazo
en un contexto de apreciacion de monedas, cre-
ciente déficit en la cuenta corriente de la balanza

de pagos, deficiencias en el sistema bancario
debidoasobreinversionesinmobiliariasy pérdida
de competitividad en las exportaciones.

Los canales de transmision a Latinoamérica
fueron tanto comerciales como financieros. Las
medidas de rapida reaccién de los gobiernos y
solidez de las economias permitieron controlar el
ataque a algunas monedas, se detuvo y revirtio
parcialmente la caida de las bolsas, las tasas de
interés y el capital en forma de créditos externos
retornaron lentamente a niveles anteriores.

Crisis rusa

Apartirde 1995 Rusiaencard un procesode
estabilizacion anclando el tipo de cambio dentro
de unabandade flotacién. Esta pauta fue insoste-
nible frente alos cambios politicos, el déficit fiscal
yeldeteriorode laconfianza. La consecuenciafue
unaseveracrisisfinancieraque eclosion6 amedia-
dos de 1998. Desde 1996 Rusia tuvo déficit fisca-
lesde alrededor del 8% de PBI, conincremento de
deuda publica de corto plazo. Hacia mediados de
1998 los términos delintercambio se habian dete-
riorado aproximadamente el 18%, debido a la
caida de los precios externos de sus productos.
También Rusia habia sentido el impacto de la
crisisfinancieraasiatica. Afinesde 1997 lastasas
de interés domésticas se incrementaron grande-
mente en respuesta al deterioro de la balanza de
pagos. Mientras el rublo fue mantenido dentro de
la banda hasta agosto de 1998, la ausencia de
ajustes fiscales apropiados produjo una pérdida
importante de reservas externas. Enfrentadaaun
severo problema de "cash-flow", ya que los
inversores seguian sacando dinero delmercado de
crédito estatal y como las reservas internaciona-
les seguian cayendo, las autoridades anunciaron
unareestructuracion de ladeudapublicay amplia-
ron la banda de flotacion en agosto de 1998.
Luego, a principios de Setiembre, el rublo fue
liberado alaflotacién. Ladeuda externa se sostu-
vo, reestructurando las fechas de vencimiento de
los afios 1999/2000.

Estos eventos tuvieron un alto impacto ne-
gativo sobre los mercados financieros domésticos
afectando a un gran nimero de instituciones ban-
carias, colapsando el sistemade pagos, limitando
la entrada de capitales e interrumpiendo la finan-
ciacién del comercio exterior.

El cuadro 1 permitira comparar el impacto
de las crisis asiatica y rusa sobre las principales
magnitudes monetarias y cambiarias en cuatro
paises: Argentina, Brasil, Uruguay y Chile. Se
puede observar que lavariacionde lasreservas de
divisas sélo fue negativa en ambas crisis en Brasil,
el cual aumento significativamente las tasas de
interésinternas. Elimpacto de las sucesivas crisis
externas sobre Argentina fueron cada vez meno-
res tanto en la variacion de reservas como en la
tasa de interés. En Uruguay la crisis asiatica
impacté mas que la crisis rusa en el tipo de
cambio, aunque elaumento de lastasas de interés
y la caida de reservas fueron mayores en esta
ultima. Chile encambio sintié masla depreciacion
de sumonedafrente al primero de estos aconteci-
mientos.

Actualidad Econdmica. Afio XI, N° 51, mayo-diciembre 2001

pagina



pagina

Cuadro 1. Repercusion de la Crisis asiatica y de Rusia sobre las reservas,
los tipos de cambio y las tasas de interés en Argentina, Brasil, Uruguay y Chile
(variacion %)

Paises 05/97- 11/97 07/98-10/98
Crisis financiera de Asia Crisis de Rusia
Reservas Tipo de Tasa de Reservas Tipo de Tasa de
cambio interés cambio interés
Argentina 4,4 0 2,4 0,9 0 0,8
Brasil -12,1 3,5 18,7 -40,4 2,6 17,7
Uruguay 22,1 5,8 -1,8 -6,0 1,4 8,8
Chile 10,7 3,9 6,5 3,7 -0,6 2,1

Fuente: International Financial Statistics

Crisis brasilera

A mediados de 1998, Brasil sufrio una
vulnerabilidad creciente y un colapso repentino de
confianza. Desde 1995 tuvo afluencia masiva de
capitales para hacer frente a problemas en el
balance de pagos. A pesar de que la entrada de
capital fue abundante por tres afios, entre agosto
y noviembre de 1997 sufrid unacrisis de confianza
gue le hizo perder reservas por 11 mil millones de
dolares. Luego de un periodo de calma durante
diciembre y enero volvieron a entrar capitales,
principalmente de corto plazo (alrededor de 20 mil
millones de délares) (Ver cuadro 2). Ademas,
haciajuliode 1997, se estaban aplicando politicas
drasticas paraestabilizarlaeconomia agregando
distorsiones al sistemade incentivos. Por ejemplo
latasadeinterésrealvolvid afines de 1997 al nivel
de 1995, a un altisimo nivel del 40%.

El sistema financiero doméstico de Brasil
nunca ha sido un modelo de transparencia, regu-
lacibn o supervisién. Sus fundamentos
macroecondmicos tampoco eran de lo mejor. En
1996 el déficit publico alcanzaba el 3,8% del PBI
yen1997 el 4,1%. Las cuentas externas arrojaban
un déficit en la cuenta corriente del balance de
pagos cercano al 4% del PBl en 1997, mas de la
mitad del valor de las exportaciones, permane-
ciendo mas de tres afios sin ajuste en su tipo de
cambio flexible. Brasil necesitaba més ahorros
domésticos y reformas, pero esto no era suficiente
paraevitar crisis financieras. Segun Kindleberger,
1978, y Stiglitz,1994 hace falta un sistema finan-
cierorobusto, amplioy eficiente. El gobiernotiene
un papel importante y esencial para supervisar y
regular el sistemafinanciero, estableciendoincen-
tivos correctos para favorecer comportamientos
prudencialesy productivos.

Lacrisis brasilefia puede considerarse como
contagio del default ruso de agosto de 1998, que
condujoalaflotacion delreal a principios de 1999.
Durante los meses de agostoy setiembre de 1998
Brasil perdioé importantes reservas. Antes de la
crisis el Banco Central fij6 una banda de flotacién
ajustable contipo de cambio reptante dentro de la
misma. Existian dos mercados de cambio, el
oficial y el flotante. El primero estaba destinado a
las transacciones comerciales externas, pero
permitid transacciones indeseadas de capital. Los

flujos salientes de capital durante la crisis rusa
fueron abundantes, mientras que durante la crisis
asiaticano fueron extraordinarios. Esto hace pen-
sarque laprimeraprodujo panico enlosinversores
enuntipico ejemplo de "comportamiento manada”
0 "contagio".

Repercusiones sincronizadas

Las similitudes enlas fluctuaciones econé-
micas en un grupo de paises pueden deberse a
diferentes causas. Estos movimientos similares
pueden ocurrir debido a shocks de un pais espe-
cifico que se transmiten rapidamente alos demas.
Esto ocurre generalmente através de lastransac-
ciones comerciales (cambiando el volumen y el
precio de los bienes) o a través del mercado de
capitales (provocado unareaccion en los merca-
dos de capital domésticos). Otras veces un shock
puede afectar atodos los paises de igual manera.

En el caso de las repercusiones de la crisis
asiatica en Brasil, en que este Ultimo elevé rapida
y significativamente las tasas de interés y a que
anuncio un paquete fiscal restrictivo casiinmedia-
tamente puede considerarse -expost- como alta-
mente sincronizada con la crisis asiatica.

Ademas, si un shock tecnoldgico afecta a
un sector econémico en particular, el movimiento
conjunto del producto agregado puede deberse a
las estructuras econdmicas similares de los pai-
ses involucrados. Hay evidencias de que existen
movimientos sincronizados significativos en el
corto y en el largo plazo dentro de Europa y del
Este Asiatico, en cambio la variabilidad del creci-
miento del producto dentro de Latinoamérica esta
explicada principalmente por los componentes
especificos de cada pais.

Recomendaciones generales

En caso de crisis financieras las institucio-
nes internacionales recomiendan cinco lineas de
accion sin considerar controles directos a los
capitales como en el caso chileno: apoyo financie-
ro por parte del Fondo Monetario Internacional;
refinanciacién voluntaria del crédito por parte de
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Cuadro 2. Flujos netos de capital en el mercado cambiario brasilefio entre julio

de 1995 y noviembre de 1999

(en millones de délares)
Al tipo de Al tipo de A los tipos de Cambios

cambio flotante cambio oficial cambio totales en las reservas
Promediojulio 1995 - julio 1998 -1.322 2.670 1.348 992
Promedioagosto - diciembre 1998 -3.601 -4.326 -7,927 -6.996
Promediojulio 1995-noviembre 1999 -1.593 1.324 62 -198
Crisis Asiaticasetiembre 97 -1.651 613 -1.038 -1.125
Crisis Asiaticaoctubre 97 -4.912 -1.039 -5.951 -8.241
Crisis Asiaticanoviembre 97 -3.700 -292 -3.992 -1.655
Crisis Rusajulio 98 -1.839 6.693 4.854 -688
Crisis Rusa agosto 98 -2.821 -8.989 -11.810 -2.877
Crisis Rusa setiembre 98 -8.578 -10.346 -18.924 -21.522
Crisis Rusa octubre 98 -2.867 971 -1.897 -3.426
Fuente: Banco Central de Brasil (signos negativos = salidas netas)

los acreedores; politicas fiscales - primero auste-
ras y luego expansivas para acompafiar la
reactivacion-; politica monetaria graduada a las
circunstancias - contractiva en un principio y mas
blanda a medida que mejoran las perspectivas;
reformas estructurales (privatizaciones,
decantamiento de empresas, bancos, etc).

Otras medidas mas bien preventivas de las
crisisfinancierastienen que ver conlatransparen-
ciaenlainformaciény lamejoraen las regulacio-
nes financieras, mayores reservas de liquidez,
apertura de bancos extranjeros y en algunos
casos la discutida dolarizacion.
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economicas:; Algunos
Interrogantes y
reflexiones sobre el
MERCOSUR

por Alejandro D. Jacolio

a interdependencia entre las naciones

genera externalidades (también conoci-

das enlaliteratura como “efectos desbor-
damientos”) ya que las politicas econémicas
instrumentadas por un pais trasladan sus efectos
(positivos o negativos) aotras naciones. Engene-
ral, mientras mayor sea la interdependencia ma-
yores resultaran las externalidades generadas por
politicas econémicas unilaterales y también las
ganancias que derivan de la coordinacién de poli-
ticas. Por tal motivo, cuando un proceso de inte-
gracién econémica esta en marcha se sefiala, no
sin razoén, que las naciones deberan, mas que
nunca, coordinar sus politicas macroeconémicas.

En otras palabras, la falta de coordinacion
conducira a resultados subdptimos en relacion
conlos que se obtendrian de operaraquellay, mas
todavia, silos fundamentos de actuar coordinada-
mente no son entendibles se podrian emplear
soluciones de marcado corte nacionalista tales
como barreras al comercio o sistemas duales de
tipos de cambio, por nombrar algunos instrumen-
tos de politicaeconémicamutuamente destructivos
paralas naciones.

Pese a que la coordinacion de politicas
macroeconémicas es untema clave, resulta posi-
ble observar que cuando se refieren a ella la
confusién se aduefia de sus aspectos mas signi-

* Este trabajo es parte de uno mas extenso del autor. Da
que aqui se presenta el tema con fines ilustrativos, la notor
simplificacion en su desarrollo junto a la ausencia de argu

mentos mas profundos quedan advertidas.

ficativosy cuestiones simplestales como el signi-
ficadode coordinar, sus fundamentos, las alterna-
tivas a partir de las cuales se analiza la coordina-
cion, las posibles ganancias del proceso, el papel
de las perturbaciones que sacuden a las econo-
miasy las dificultades que se suceden se transfor-
man en preguntas un tanto recurrentes que pocos
individuos parecen comprender. Este trabajo plan-
tea algunos de estos Iinterrogantes, quizas los
mas frecuentes, procurando responderlos, y pro-
duce algunas reflexiones sobre ellos para la re-
gion.

1. ¢ Qué es exactamente
coordinacion de politicas?

La coordinacién de  politicas
macroecondmicas es la forma mas rigurosa de
cooperacion pues comprende modificaciones
mutuamente acordadas en las politicas naciona-
les de quienes participan en ella 'y en el campo
macroecondmicoinvolucraelintercambio de acuer-
dos explicitos sobre laconducta monetariay fiscal
de los paises.

Segun este concepto, la coordinacion, en
sentido estricto, conlleva el ajuste mutuo de poli-
ticas nacionales, de compromisos concretos so-
bre el momento en que deberan utilizarse los
dgstrumentos de politica econdmica, y no sdlo
Imeras aspiraciones sobre los patrones de tiempo
a seguir para el logro de ciertos objetivos. El
concepto permite, ademas, distinguir coordina-
cion de una forma mucho menos ambiciosa de

** El autor agradece a Rinaldo A. Colome sus comentariofyteraccién denominada cooperacion econdmica,

y apreciaciones.
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(i) un nivel muy simple de cooperacién mediante
el cual los policymakers sélo intercambian
informacién sobre sus compromisos u objeti-
vos de politica, aunque todavia toman sus
decisiones de manera autbnoma y no se
requiere que realicen determinadas acciones
conjuntas;

(ii) aquella cooperacion que se adopta para el
manejo de determinadas crisis que se pueden
suceder y que tendra un caracter ad hoc, es
decir, para esa sola circunstancia y, por
tanto, seralimitada a ciertos episodios enlos
cualeslas economias atraviesan dificultades
particulares que fenecen posteriormente;

(iii) la vinculacién que existe cuando los
policymakersacuerdan sobre objetivostales
como los tipos de cambio u otros de natura-
leza monetaria en los cuales, en definitiva,
unavariable es utilizada parala coordinacion;

(iv) aquella coordinacion parcial que implica
involucrarse en un acuerdo sobre las tareas
de politica econémica;

(v) unnivel elevado de coordinacion en el cuallos
policymakers tienen como objetivo metas e
instrumentos de politica.

Resulta evidente que la circunstancia me-
diante la cual los paises cooperan entre si consti-
tuye un primer paso importante pues la coordina-
cion es, en todo caso, un proceso que consta de
varias fases y no algo inmediato, por lo que no es
de extrafar, entonces, que se atraviesenlos nive-
les descriptos hasta alcanzar la coordinacién
plena. Aparecen en esas fases distintas formas de
coordinar: (a) hacerlo de unamanera normativa o
discrecional, (b) reconociendo la existenciade un
lider y (c) ocupandose so6lo de un indicador o de
varios.

Conrelacidnalaprimerade esasformas, el
enfoque normativo intenta establecer reglamenta-
ciones que impongan una cierta disciplina entre
los paisesinvolucrados; mientras que el discrecio-
nal opera con una mayor flexibilidad.

Enlasegundaforma, enlacual sereconoce
la existencia de un lider, se realizan contratos
implicitos entre éste (que puede ejercer una in-
fluencia estabilizadora imponiendo en cierta ma-
neralacoordinacion)y el resto de los paises (que
deben sacrificar parte de la autonomia de su
politicaeconbémica).

Enlatercera, centrarse enun soloindicador
evitaunasobre- coordinacién de politicas al dejar
a cada pais alcanzar una Unica variable objetivo;
aunque en la practicalo mas comun es coordinar
varios indicadores a la vez en lugar de uno solo.
Una forma de coordinar un solo indicador es, por
ejemplo, fijar un tipo de cambio, ya que con tipos
de cambio fijos las politicas se coordinan por
definicion al tener que sincronizarse las moneta-
rias. Unaformade coordinar varios, entanto, esun
sistema de tipos flexibles en el cual los gobiernos
disfrutan de mas autonomia a la hora de elegir su
tasa de crecimiento monetario, con una cierta
independencia de las politicas monetarias
instrumentadas por el resto de los paises.

Sea cual fuere la forma, el proceso de
coordinaciontambién se complica conlaaparicion

de los costos de la negociaciéon. Estos suelen
aumentar en funcion del tamafio del acuerdo que
los paises desean alcanzar, distinguiéndose aque-
llos vinculados a: (a) obstaculos politicos y (b)
obstaculos economicos.

Entre los obstaculos politicos pueden citar-
se la pérdida de soberania entre los paises impli-
cados en el proceso, las diferencias enla situacion
politica de cada uno de ellos, las prioridades
electorales que se tengan y los compromisos del
gobierno con el sector privado (que suelen frenar
enmuchas oportunidades el margen de maniobra
de las negociaciones).

Los obstaculos econémicos, entanto, apa-
recen en las tres fases (0 momentos) de la nego-
ciacion y seran diferentes segun aquéllas.

En el momento en que se definen los obje-
tivos y se deciden las medidas a tomar, los
obstaculos econdmicos surgen a causa de la
incertidumbre provocada por las dudas sobre la
verosimilitud del modelo que se acepta como el
gue mejor describe la economia. Asi, muchos
economistas se encargan de cuestionar las ga-
nancias de coordinacién cuando no existe con-
senso sobre el modelo o, lo que es lo mismo, el
que se presume correcto puede resultar no serlo.
Si bien se sefiala que la coordinacion mejora el
bienestar si se supone que las autoridades cono-
cen el verdadero modelo, se argumenta también
que si este supuesto es dejado de lado la ventaja
paraun pais de descubrirlo y ajustar su politica al
mismo le hace perder las ganancias potenciales
de la coordinacion.

En el segundo momento, vinculado a la
distribucion de ganancias, las dificultades surgen
del hecho de que todas las partes pueden estar
deseando cierto grado de coordinacién, peroincu-
rriendo en el menor costo posible; en cuyo casola
dificultad que se presentara al asignar las ganan-
cias es evidente pues todos querran disfrutar de
ellas en igual medida.

En la fase final, relacionada con el cumpli-
miento del acuerdo, la permanencia del mismo
depende de la credibilidad del gobierno y de la
inconsistenciatemporal de las politicas (referida a
que las autoridades puedan encontrar ventajoso
cambiar sus planes en el futuro). Cuando las
autoridades gozan de credibilidad pueden mante-
nersulineade actuacion sin reacciones adversas,
basandose en la buenareputacion de cual disfru-
tan.

Endefinitiva, los aspectos descriptos sirven
para precisar el concepto de coordinacién de
politicas, y distinguir los niveles y dificultades por
los que atraviesa el proceso de coordinacion; los
cuales ayudan a conocer si en él se estarealmen-
te coordinando o cooperando, laformaen que se
lo hace, y los obstaculos politicos y econémicos
que se enfrentan.
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2. ¢ Cuales son los fundamentos para

la coordinacion?

Los argumentos a favor de la coordinacion
se basan en que de mantener |los paises politicas
independientes generaranineficiencias enlaasig-
nacion de sus recursos. Asi, la presencia de
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externalidades y la provision de bienes publicos
son fallas del mercado que justifican la convenien-
ciade coordinar, ylamayoria de loslibros de texto
de uso comun sefialan que la coordinacién de
politicas es deseable cuando ambas son impor-
tantes. La presencia de vinculos entre los paises
implica, precisamente, que las acciones de politi-
ca en un pais tendran efectos derrame que se
potencian sobre los otros. Estos efectos aparecen
en uno de ellos cuando hay cambios en la politica
monetaria, fiscal, comercial, industrial o ambien-
tal, en los regimenes impositivos, en el marco
regulatorio y también en otras esferas en los
restantes.

Por otro lado, la toma descentralizada de
decisiones da lugar a ineficiencias si tampoco se
cumplen ciertas condiciones (cada instrumento
debe utilizarse parala consecucion del objetivo en
el que se tiene ventaja comparativa). Cuando hay
un namero suficiente de instrumentos y no existen
restricciones para su utilizacion se pueden alcan-
zarlos objetivos deseados. Sinembargo, debido a
la interdependencia, puede que no siempre sea
posible alcanzarlos, planteandose la necesidad
de coordinar actuaciones. Con el propésito de
ilustrar la manera en la cual los paises pueden
alcanzar sus objetivos de forma 6ptima siescogen
las politicas de forma cooperativa se suele utilizar
el dilema del prisionero de la teoria de los juegos
gueresultainnecesario reproducir aqui.

Debe reconocerse la existencia de determi-
nados argumentos detractores de la coordinacion
de politicas. Sibien es cierto que estos argumen-
tos pueden tener razén, no lo es menos que la
negacion de alguno de ellos contribuye a fortalecer
las posiciones mas optimistas y, en todo caso, a
los fundamentos parala coordinacion. Como quie-
ra que resulte, se mencionan seguidamente.

Algunos economistas afirman que la coor-
dinacién internacional de politicas tiene efectos
indeseables sefialando que es perniciosadebido a
gue reduce lacompetenciaentre los gobiernos. Se
sostiene que la coordinacion eleva o potencia el
costo de los errores de politica que pueden
cometerse y remarcan que sera mejor si los
paises industrializados se concentran en el logro
de politicas econdémicas domésticas; quedando la
cooperaciéninternacional circunscripta al comer-
cio internacional o la seguridad de la misma
estirpe, enlas cuales es (oresulta) verdaderamen-
te esencial.

Otros, en tanto, igualmente pesimistas,
estan en contra de la coordinacién de politicas
pues sostienen que los obstaculos para llevar
adelante la misma son grandes y pequefias sus
potenciales ganancias; a lo que debe sumarse el
argumento anterior de la existencia del riesgo de
gue los gobiernos se equivoqueny la coordinacion
le haga mucho peor alas economias. Mas todavia,
la coordinacion puede elevar los costos de las
equivocaciones de politicas pues los gobiernos
concretaran las mismas acciones erradas esta
vez de manera colectiva, en lugar de cometer
errores que resulten, de alguna manera,
cancelables mutuamente.
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3. La coordinacion...;desde una

Unica perspectiva?

Laevaluaciony elanalisis de los efectos de
la coordinacién internacional de politicas se ha
abordado principalmente desde dos enfoques a
saber: (1) enfoque optimizador de politicas (policy-
optimizing approach) y (2) enfoque destinado a
preservar el régimen o enfoque de los bienes
publicos (regimen-preserving approach or public
goods approach).

Conrelacional primero, muchos economis-
tas piensan o imaginan la formacion de politicas
econdmicas como un proceso de optimizacion y
tratan, consecuentemente, ala coordinaciéon como
unaextension detal proceso. Se comparael valor
de una funcion de bienestar que cada pais
maximiza (o una de pérdida que minimiza) de
forma independiente con el de otra en la cual una
autoridad supranacional optimiza unafuncion bien-
estar social conjunta. Optimizar esta Ultima res-
tringida a la estructura econémica de ambos
paises se aproxima a la solucién que es posible
alcanzar al coordinar las politicas economicas.

El enfoque optimizador conduce a varias
soluciones segun el caso. En un extremo, unaen
la cual no existe coordinacion alguna de politicas
econdmicasy enlaque cadapais elige su desvia-
ciondel nivel de pleno empleo que deseade forma
tal que optimice su bienestar. En el medio, una
solucidn llamada lider- seguidor en la cual uno de
los paises actia como lider y escoge primero:
toma sus decisiones de politica econémica te-
niendo en cuentasusinteresesy como reacciona-
ra el seguidor. En el otro extremo, en tanto, se
encuentra la solucion cooperativa en la cual los
paises actian de forma coordinada maximizando
la suma del bienestar de manera conjunta.

Sieste enfoque estratégico de optimizacién
de politicas describe la situacidnreal de la econo-
mia es un punto cuestionable cuya respuesta
escapaaestapresentacion. Sicorresponde decir,
en cambio, que el reconocimiento de la interde-
pendenciaparece incuestionable; aunque no siem-
pre setengan en cuentalasinteracciones entrelos
privados y las autoridades. Tampoco puede ase-
gurarse que los agentes actien como si tuvieran
prevision perfecta. Ademas, todo parece quedar
condicionado al modelo que describe el funciona-
miento de la economia y circunscripto a que las
autoridades no siempre son conscientes del efec-
to de sus propias medidas, ni tampoco de la
respuesta final de los demas gobiernos.

Conrelacidn al segundo enfoque, algunos
economistas y la mayoria de los policymakers
miran a la coordinacién de politicas desde un
punto de vista completamente distinto al anterior.
Se necesita, segun ellos, producir algin tipo de
bien publico internacional y defender el sistema
economico de perturbaciones de naturaleza politi-
cay econdmica;incluyendo aqui el mal comporta-
miento en el que puedan incurrir los gobiernos.

Se podrianidentificar varios bienes publicos
internacionales: el sistema libre de comercio,
derechos de propiedad bien definidos, estandares
de pesos y medidas (que pueden incluir el dinero
internacional) o tipos de cambio fijos y cosas por
el estilo. También un sistema financiero estable,




politicas macroecondmicas consistentes y un
manejo adecuado para enfrentar con éxito las
crisis econdmicas que puedan aparecer.

Enlaesferainternacional, donde no hay un
gobierno publico, lacuestion de quién provee este
tipo de bienes se mantiene, pero esindiscutible la
cooperacion ental sentido de los lineamientos de
politicas monetarias y fiscales efectuadas por
instituciones supranacionales (el Fondo Moneta-
rio Internacional constituye un buen ejemplo). Aqui
bienvale unadigresion.

Con el auxilio de la ciencia politica se
distinguendos lineas de pensamiento en cuantoa
la provision de los bienes publicos de naturaleza
internacional: los realistas y los institucionalistas
(o moralistas). Los realistas sostienen que los
bienes publicos internacionales son producidos,
lamayoria de las veces, por una potenciaque esta
dispuesta a soportar una buena parte de los
costos de estos bienes (al menos en el corto
plazo), sea porque conoce que va a ganar en el
largo plazo, sea porque recibe su paga en una
moneda distinta: gloria, inmortalidad, prestigio; o
una combinacion de todas estas cosas. Los
institucionalistas, en cambio, reconocen que los
lidereshegemoénicos emergen de tantoentantoen
la economia mundial y ponen en practica habitos
de cooperacion internacional denominados regi-
menes, consistentes en principios, reglasy proce-
sos de decision alrededor de los cuales las expec-
tativas de actores internacionales convergen en
ciertas areas.

Muchade latarearealizadaporlos Estados
Unidos enlas dos primeras décadas posteriores a
la Segunda Guerra ejemplifican el enfoque desti-
nado a preservar el régimen; aunque es relativa-
mente facil encontrar otros ejemplos. Estos inclu-
yen la movilizacion del soporte financiero para el
ddlar y la libra esterlina en los afios sesenta y el
manejo conjunto del pool del oro de Londres, el
rescate del délar en 1978 o larapida provisién de
fondos para México en 1982, por nombrar algunos.

En suma, segln este ultimo enfoque, los
bienes publicos deben ser producidosy los acuer-
dos institucionales defendidos por la accién co-
mun o colectiva de las naciones. Desde esta
Optica, los desacuerdos sobre los costos y bene-
ficios de la coordinacion de politicas toman un
aspecto distinto, pero tal vez mas familiar para el
lector casual.

En términos generales, y representando a
las economias con algunas pocas y simples
ecuaciones, las ganancias que han podido esti-
marse no parecen ser muy superiores alos errores
estandaresde ciertas variables consideradas como
objetivos de politica. De todas maneras, hay que
reconocer que la cuestion sobre silagananciade
la coordinacion resulta medible todavia no tiene
respuesta. El lector debe tener en cuenta, ade-
mas, que en algunos casos el resultado o la
gananciade coordinar noresultariamedible. ¢ Como
se medirialamisma, por ejemplo, bajo el enfoque
queintentapreservarelrégimen?

Tampoco resulta posible medir las mejoras
en el bienestar de los paises que derivan de la
coordinacién macroeconémica de aquellas
atribuibles aformas menos ambiciosas (consultas
ocooperacién). Debereconocerse, ademas, que
las comparaciones que se efectian son poco
claras y los resultados son sensibles a eleccion
que se hace de los pesos o ponderadores asigna-
dos entre los objetivos econdmicos; y que el
producto contrafactico (optimizacion de los
policymakers en un equilibrio no competitivo) no
esnecesariamente convincente.

Las medidas de ganancia, adicionalmente,
pueden resultar sensibles a un amplio rango de
variablesy sumagnitud, por ejemplo, puede incre-
mentar sise consideran no sélo los factores micro
y macroeconOmicos, pero también cuestiones de
naturalezano econémica.

Ensuma, las ganancias que se esperande
la coordinacidn de politicas no pueden ser capta-
das por el enfoque optimizador debido al constre-
fiimientoimpuesto por muchos de los argumentos
que se emplean en él a través de los supuestos
gue se efectdanylos modelos que se utilizan. Por
los motivos expuestos, es posible que las ganan-
cias de coordinas no sean percibidas, ni mucho
menos apreciadas, enlamagnitud que correspon-
da.

Conrelacién al papel que juegan las pertur-
baciones sobre las economias, posiblemente se
encuentre en élun argumento mucho mas convin-
cente parallevar adelante la coordinaciony disfru-
tar de las ganancias que de su practica se derivan.
Tal vez por ello el papel de las perturbaciones
sobre las economias ha despertado el interés de
muchos estudios.

Algunas investigaciones han encontrado
unagananciarelativamente pequefia en ausencia
de grandes perturbaciones. En otros términos, si

4. ¢ Resulta medible la ganancia de |das economias no estan sacudidas por shocks

coordinacion?

Parapoder estimarlas ganancias que deri-
van de un proceso de coordinacién algunos estu-
dios empiricos comparan los resultados de una
funcion de bienestar en la que cada pais bajo
analisis maximiza su beneficio (los pesos o pon-
deraciones se asignan entre varios objetivos eco-
némicos en cada pais) con el valor que surge
cuando maximizan de manera conjunta una fun-
cion de bienestar; tal como se mencionara oportu-
namente. La diferenciaentre ambosresultados es
una medida de la ganancia que se obtiene de
coordinar.

importantes el resultado de coordinar en pequefio.
Debe reconocerse, a pesar de ello, que los mis-
mos trabajos se encargan de remarcar que los
beneficiosiran enaumento enlamedidaenquela
persistencia de estas perturbaciones permanezca
y la existencia de una buena reputacion de los
gobiernosincremente laimportancia de la coordi-
nacion.

En sintesis, desde el punto de vista estric-
tamente macroecondémico, los beneficios que se
derivan de la coordinacion (o de otro modo los
costos provenientes de conductas no cooperati-
vas) probablemente dependan del estado en que
se encuentran las distintas economias y de las
perturbaciones que experimentan. Para discutir
este tema, se parte habitualmente de un ejercicio
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estilizado que sugiere las condiciones que debe-
rian satisfacerse para una coordinacion éptima.
Se supone la existencia de dos economias
interdependientes en las cualestodos los agentes
conocen perfectamente las perturbaciones rele-
vantes junto con sus repercusiones y en las que
las autoridades tienen objetivos que estan dados
yfijos. Los gobiernos (ambos) tienen capacidad de
asumir compromisostanto respecto del otro como
del sector privado. Entales circunstancias, surge
inmediatamente que ambas partes tienen incenti-
vos para establecer de unavezy para siempre un
conjunto dereglas contingentes que definanumé-
ricamente, y de manera explicita, el valor de los
instrumentos de cada una para cualquier realiza-
ciénde las posibles perturbaciones que se puedan
suceder. Pero resultadificil encontrar ejemplos de
tales arreglosy lasrazones son bastante claras al
repasar la lista de hip6tesis mencionadas (espe-
cialmente lareferida al conocimiento de los agen-
tes sobre las perturbaciones y sumodo de actuar
enlaeconomia).

Curioso que puedaresultar entonces, todo
parece indicar, en consecuencia, que no existe
una manera medible de las ganancias presuntas
que derivan de la coordinacion de politicas econo-
micas.

5. ¢Qué dificultades aparecen en
proceso de coordinacion?

La literatura suele esgrimir cuatro razones
gue dificultan lacoordinacion.! La primera de ellas
es que los gobiernos no son mutuamente creibles
y Se presume que, en cualquier momento, intenta-
ranviolarlas reglas de juego que puedan estable-
cerse. Lasegundarazoén es que suscriben diferen-
tes puntos de vista sobre el comportamiento eco-
némicoylamaneraenquetrabajalaeconomia.La
tercera, que los gobiernos tienen distintos objeti-
vos de politica econdémica. Finalmente, el cuarto
motivo sefiala que las diferentes restricciones
politicasy constitucionales también interfieren en
la coordinacién de politicas. Seguidamente se
introducen cada una de estas dificultades que
entorpecen (o puedenllegar ahacerlo) lacoordina-
cion de politicas.

a) Violando las reglas de juego
Los salarios enuna economia estan fijados

por el sector privado a la luz de las expectativas
que existen sobre la inflacién futura, las que

! Formalmente, la sustentabilidad de la coordinacién pued

dependen, entre otras cosas, de aquellas que se
tengan sobre elaumento en la ofertade dinero. Si
un gobierno promete incrementar la oferta de
dineroun5%yYy el sector privado cree que manten-
dré su palabra, los salarios y los precios posible-
mente incrementen en igual porcentaje. Pero en
este punto los gobiernos tienen dos opciones. La
primera, romper la promesa e incrementar, por
ejemplo, la ofertade dinero un 10% estimulando en
el corto plazo el producto (empleo). Si el gobierno
en cuestionrompe su promesa de manerafrecuen-
te perdera credibilidad, el sector privado cesarade
prestarle atencion y el rapido incremento de la
oferta monetaria sélo servira para convalidar, en
todo caso, la mayor tasa de inflacion. La segunda
opcién es mantener su promesa validando, en
consecuencia, la tasa actual de inflaciéon y no
existiendo, en esta alternativa, cambios en el
producto (empleo).

Ahora bien, si un gobierno engafia a los
particulares apareceran electas nuevas autorida-
des enlos proximos comicios. Cuando ocurre esto
entre gobiernos, uno que rompe su promesa a
otros no podré celebrar futuros acuerdos con ellos
y aquellos que puedan estar en vigencia sucum-
ben.

Esta violacion a las reglas de juego se
sefialamuy amenudo como unode los principales
obstaculos para la coordinacién de politicas eco-

ehdémicas entre los paises.

b) Los desacuerdos sobre el comportamiento
macroecondémico

Los gobiernos estan, de manerafrecuente,
en desacuerdo respecto a sucomportamiento de
las principales variables econdmicas anivel agre-
gado. Muchos, por caso, han mantenido cierta
discordia sobre la manera en la cual la demanda
agregadaresponde alapoliticamonetariayfiscal,
entre otros ejemplos que podrian mencionarse.

Es probable que esta falta de acuerdo sea
debida a desinteligencias entre los economistas.
Méas todavia, se argumenta que los economistas
estan en desacuerdo sobre como los “desacuer-
dos” entre los gobiernos afectan ala coordinacion
de politicas. Sin embargo, corresponde hacer
caso omiso a esta digresion debido al empecina-
miento de algunos profesionales en su percepcion
de los acontecimientos macroecondmicos.

Cuandolos gobiernos desacuerdan entor-
no a cémo funciona la economia son proclives a
tener diferentes puntos de vista sobre los costos
de la coordinacion de politicas; aun cuando pudie-
ran llegar a estar de acuerdo en sus beneficios
(piense el lector en los enfoques que intentan
preservar elrégimen).

c) Los desacuerdos sobre los objetivos de
olitica

no seridentificada como un obstaculo; motivo por el cual aqui

no se reflexiona sobre ella. Debe decirse, sinembargo, que la

La misma posibilidad aparece cuando los

sustentabilidad se relaciona con la variabilidad en el tiempgobiernos tienen diferentes objetivos de politica
de los beneficios y costos esperados por cada pais g@enstituyendo éstos un tercer obstaculo que se
participaenlos acuerdos y por ello aquéllase ve correlacionadgefiala alahora de llevar adelante la coordinacion
de manera positiva con los beneficios netos. En otros términ@€ Politicas. Hay que decir, sin embargo, que
silos costos de participar exceden los beneficios esperadosq tas diferencias no pueden explicar elmotivo por

sustentabilidad sera puesta entela de juicio y este asunto, tar% cuallos gobiernos fracasan en poner enmarcha

. . . laoptimizacién. Muy por el contrario: lahacen méas
o temprano, pasara a ser un obstéaculo formal a la Coordmaa'tractiva
cion. '
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Considérese un ejemplo con dos econo-
miasidénticas con salariosrigidos. Cada gobierno
deseatener la mayor cantidad posible de divisas
existentes. Si persigue cada uno su objetivo de
maneraindependiente elevandolatasade interés
de manera competitiva para atraerlas, es probable
que ambos terminen con un stock idéntico, pero
contasasde desempleoelevadas, existiendo dos
maneras de lidiar con este acontecimiento.

Porunlado, ambos gobiernos pueden acor-
darreducir sustasas de interés, aun sin hablar de
sus objetivos de politica econdmica. Esta es la
clase de intercambio que muchos economistas
tienen su cabeza cuando hablan de coordinacion
de politicas macroecénomicas.

Por otro, los gobiernos pueden revelar (y
modificar) sus objetivos de politicas. Pero, ¢ qué
ocurririasilos revelan y deciden no modificarlos?
Aqui es cuando los conflictos o diferencias en los
objetivos de politicas obstruyen la coordinacion.

El casotan simple que ha sidousado como
ejemplo no difiere de la realidad, en la cual cada
gobierno persigue metas de cuenta corriente in-
compatibles (ylo hacen frecuentemente). Tampo-
co es muy diferente del caso en el cual ponderan
de modo distinto cada objetivo de politica, incluso
los colectivos que puedan conseguir acosto de los
domeésticos. Llegado este punto, cuando entran
enjuegolos colectivos, los desacuerdos entre los
objetivos de politica se tornan inevitables. Las
diferencias deben salir ala superficie de discusion,
perocuando lapersuasion eslo que cuentaresul-
tara bastante dificil ponerse de acuerdo en los
medios si no se esta de acuerdo en los fines.

d) Lasrestricciones politicas y constituciona-
les

En los procesos de coordinacion siempre
existen obstaculos de naturaleza constitucional y
politicaen cualquier nivel de cooperacién; masaun
en el orden internacional en el cual los factores
ideoldgicos pueden ejercer unanotableinfluencia.
Las situaciones que pueden generarse son mu-
chas, razon suficiente para no incursionar dema-
siado en este punto.

Corresponde decir, en cambio, que ninglin
gobierno puede hacer cambio alguno sin persuadir
al publico de que la nueva politica que se intenta
llevar a cabo sera mejor que laanterior (por no decir
la mejor de todas las anteriores).

6. Reflexionesfinales: la coordinacion

en el MERCOSUR

La demanda de coordinacioén percibida en
los origenes del MERCOSUR era limitada por la
debilidad de los derrdmenes macroeconémicos
entre los dos miembros principales (Argentina y
Brasil) y estrechos resultaban, por aquel enton-
ces, los margenes en cuanto a los instrumentos
gue cada uno podia ofrecer poner en juego a los
efectos de acordar acciones con los demas; tal
cual lo sefialan Heymann y Navajas (1998). Con
esaperspectiva, la coordinacién de politicas apa-
recia como un proceso gradual en el que los
participantesirianidentificando oportunidades de
cooperacion conforme a las circunstancias, a

medida que se profundizaranlasinterdependencias,
se desarrollara una rutina de interaccién y las
politicas de cada pais lograran moderar elgrado de
turbulencia de las respectivas economias.

Alolargodeladécadapasada,yapesarde
los vaivenes macroecondmicos, crecié la impor-
tancia de los socios regionales como destino de
exportaciones de cada pais, crecié lainterdepen-
dencia, y hay necesidad de coordinacion cuya
ausencia haresultado francamente notoria.

Aunque debareconocerse que enelcampo
macroecomico se han desarrollado préacticas de
discusion y consulta, junto a determinadas situa-
ciones de coordinacion implicita (es decir, de
acciones adoptadas unilateralmente por una de
las partes que tuvieron efectos convenientes para
la otra), no ha habido una definicion formal de
esquemas de coordinacion o compromisos de
politica macroeconémica, ni se han establecido
procedimientos de decision compartida. Estolleva
a decir que, hasta el momento, los gobiernos de
los distintos paises no han llevado una forma
completa de coordinaciéony solo han estado cola-
borando entre si.

En el caso del MERCOSUR, corresponde
sefialar, ademas, que los paises miembros pare-
cen haberse puesto de acuerdo en preservar el
régimen que, en este caso, significaria cuidar un
bien publico materializado en la estabilidad
macroeconémica con la eliminacion del
financiamiento inflacionario de sus economias.
Desgraciadamente, no existe una manera para
medir las ganancias presuntas de tal actitud cor-
porativa; aunque se presumen elevadas.

Enelfuturo seranecesario, coordinar tanto
en contenido como en participacion, reducir el
énfasis puesto en los tipos de cambio (sin
descuidarlos) y concentrarse mas enlos aspectos
reales de las economias; a la vez que ampliar el
conjunto de paisesinteresadosy establecer alian-
zas estratégicas.

Si hubiera que mencionar alguno de los
obstaculos que entorpecen la coordinacion, el
temor a que uno de los gobiernos viole las reglas
de juego cobraextremasignificacion. Laconfianza
que uno de los principales socios dispensa hacia
elotro, tal vez debidamente fundada por el quiebre
unilateral de muchas de las decisiones que po-
drian compartirse, no es plena.

Por otra parte, existen acontecimientos
notables, tal el caso de la estabilidad de precios,
que permite alejarlos temores de la sustentabilidad
de cualquier acuerdo que puedalograrse; aunque
esto no es algo absoluto.

Finalmente, se debe reconocer que el
MERCOSUR, a once afios de su nacimiento for-
mal, es un proyecto todaviaincipiente con amplios
margenes para acciones dirigidas a consolidar
aspectosreales de laintegracion. Dada latrayec-
toriaque han seguido en el pasado las economias
de la regién, la coordinacién no podia constituir
una meta a corto plazo, pero puede llegar a serlo
enun futuro cercano. Convendrd, entonces, procu-
rar elteneramanorespuestas paraalgunosdelos
interrogantes mas frecuentes sobre la coordina-
cion de politicas macroeconémicasy este trabajo,
lejos de ser uno acabado sobre el asunto, ha
intentado contribuir a esa tarea.
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Estadisticas Econdmicas de Cérdoba

José A. Delfino Ramiro de Elejalde

Sector Agropecuario

Area sembrada, Area cosechada, Produccion y Rendimientos
Existencias Ganaderas

Produccion de Leche

Precios de Cereales, Oleaginosas y Ganado

Industria

Encuesta Industrial de la Ciudad de Cérdoba
Elaboracion de Aceites y Subproductos
Faena en Mataderos Municipales y Privados
Fabricacion de Vehiculos Automotores
Produccién de Cemento Portland

Permisos de Edificacion

Servicios

Ventas de Supermercados

Ventas de Energia Eléctrica

Ventas de Gas

Bancos: Situacién Patrimonial y Resultados
Turismo

Sector Publico

Ingresos Publicos
Gasto Publico Presupuestado
Gasto Publico Ejecutado

Ocupacion

Tasas de Desocupacion, Subocupacion y Actividad en la Ciudad de Cérdoba

Exportaciones

Exportaciones por Grandes Rubros y Paises de Destino

Precios y Tarifas

Indices de Precios de Cérdoba y Capital Federal y Gran Buenos Aires
Tarifas de Energia Eléctrica Gas y Agua
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CEREALES
Provincia de Cérdoba
Area sembrada, Area cosechada, Produccién y Rendimientos

V4 L]
paglna Area Area Produccién Rendimiento Area Area Produccién Rendimiento

sembrada cosechada  obtenida obtenido sembrada cosechada obtenida obtenido
(miles Has) (miles Has) (miles Tns)(Kg/Has cos) (miles Has) (miles Has) (miles Tns) (Kg/Has cos)

Campafia Avena Cebada Cervecera
1995/96 471,2 35,8 30,7 856 25,3 22,8 31,7 1.393
1996/97 495,2 22,0 24,3 1.105 22,8 19,3 34,2 1.772
1997/98 333,8 8,0 12,5 1.563 17,3 16,3 29,8 1.828
1998/99 374,2 2,5 4,5 1.800 13,0 10,3 18,2 1.771
1999/2000 364,0 43,3 61,8 1.427 8,0 7,2 17,2 2.419
2000/01 353,0 12,8 21,1 1.644 6,0 6,0 12,7 2.122

Camparfia Cebada Forrajera Centeno
1995/96 20,5 0,5 0,5 900 96,1 6,1 53 875
1996/97 18,2 2,2 2,1 955 93,2 5,4 5,2 959
1997/98 7,8 0,8 1,1 1.375 65,1 54 5,6 1.044
1998/99 13,5 0,2 0,4 1.750 77,0 2,5 4.4 1.760
1999/2000 13,0 1,0 1,3 1.411 79,2 7,9 10,8 1.376
2000/01 9,0 0,0 0,0 - 92,7 4,5 4,8 1.074
Campaia Maiz Sorgo

1995/96 881,2 591,4 2.027,9 3.429 219,8 215,1 887,2 4.125
1996/97 1.029,5 754,8 2.607,1 3.454 289,1 254,6 927,4 3.643
1997/98 919,1 875,8 4.422,1 5.049 343,1 325,2 1.603,9 4.932
1998/99 734,1 580,2 2.799,8 4.826 301,7 260,8 1.117,7 4.286
1999/2000 855,4 801,9 4.765,8 5.943 298,8 289,3 1.539,6 5.322

Campafia Trigo Total de Cereales
SeCtor . 1995/96 498,2 468,1 699,9 1.495 2.212,2 1.339,7 3.683,1 2.749
Agropecuaﬂo 1996/97 709,2 645,7 1.068,2 1.654 2.657,2 1.704,0 4.668,5 2.740
1997/98 450,8 394.,4 613,0 1.554 2.137,0 1.625,9 6.688,0 4.114
1998/99 625,5 618,2 1.332,8 2.156 2.138,9 1.474,6 5.277,8 3.579
1999/2000 749,0 746,2 1.972,0 2.270 2.367,4 1.896,7 8.368,8 4.412
2000/01 867,4 8477 1.933,0 2.280 - - - -

OLEAGINOSAS

Provincia de Cérdoba

Area sembrada, Area cosechada, Produccién y Rendimientos

Area Area Produccion Rendimiento Area Area Produccion  Rendimiento
sembrada cosechada  obtenida obtenido sembrada cosechada obtenida obtenido
(miles Has) (miles Has) (miles Tns)(Kg/Has cos) (miles Has) (miles Has) (miles Tns) (Kg/Has cos)
Campafia Girasol Mani
1995/96 519,9 424,4 641,0 1.510 238,5 238,5 462,0 1.937
1996/97 4221 399,0 617,0 1.546 328,1 297,7 280,4 942
1997/98 469,1 431,9 717,7 1.662 405,2 382,6 626,3 1.637
1998/99 557,8 499,2 948,1 1.899 336,0 329,0 339,3 1.031
1999/2000 546,6 539,9 1.016,8 1.883 218,6 218,5 418,5 1.915
2000/01 323,0 321,5 691,2 2.150
Campafia Soja Total de Oleaginosas
1995/96 1.711,5 1.686,8 3.479,4 2.063 2.469,9 2.349,7 4.582,4 1.950
1996/97 1.901,3 1.818,7 2.906,2 1.598 2.651,5 2.515,4 3.803,6 1.512
1997/98 2.096,8 2.070,3 5.820,7 2.812 2.971,1 2.884,8 7.164,7 2.484
1998/99 2.564,6 2.460,0 5.263,3 2.140 3.458,4 3.288,1 6.550,7 1.992
1999/2000 2.729,0 2.707,4 6.932,9 2.561 3.494,2  3.465,8 8.368,2 2.415

Nota: Los datos de la campafia 1999/2000 fueron corregidos por la fuente citada y por lo tanto pueden diferir con los peblieadusnero
anterior.

Fuente: Secretaria de Agricultura, Ganaderia, Pesca y Alimentacion de la Nacién; Banco de Datos del SIIAP. SecretaridtdeaA@énaderia y
Recursos Renovables de la Provincia de Cérdoba.
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EXISTENCIAS GANADERAS
Provincia de Cdrdoba (miles de cabezas)

Bovinos: Composicion del rodeo

Afo Novillos Vacas Vaquillonas  Terneros Toros y Sin Total Total Cba/Arg
y novillitos Toritos discriminar*  Cérdoba Argentina (%)
1995 1.660 2.617 1.193 1.598 141 1 7.209 52.649 14
1996 1.748 2.459 1.141 1.611 143 1 7.103 50.861 14
1997 1.650 2.461 1.078 1.563 109 1 6.863 50.059 14
1998 1.769 2.277 1.143 1.265 120 s/d 6.574 48.085 14
1999 1.546 2.259 1.066 1.484 116 0 6.471 49.057 13
2000 1.507 2.256 970 1.300 113 0 6.146 48.674 13
Variacion respecto al afio anterior (%)
1996 5,3 -6,0 -4,3 0,8 1,4 - -1,5 -3,4 -
1997 -5,6 0,1 -5,5 -3,0 -23,4 - -3,4 -1,6 -
1998 7,2 -7,5 6,0 -19,1 9,2 - -4,2 -3,9 -
1999 -12,6 -0,8 -6,7 17,3 -2,7 - -1,6 2,0 -
2000 -2,5 -0,1 -9,0 -12,5 -2,9 - -5,0 -0,8 -
Notas: Las existencias bovinos se calculan al 30 de Junio de cada afio. * Incluye bueyes y torunos.
Fuente: INDEC. Encuesta Nacional Agropecuaria.
Ovinos: Composicion de la majada
Afo Corderos Borregas y Ovejas Capones Carneros y Sin Total Total Cba/Arg
Borregos carneritos discriminar Cérdoba Argentina (%)
1995 59,5 24,3 158,8 6,0 15,7 0,0 264,3 15.244.,6 1,7
1996 45,3 20,4 135,3 3,5 11,0 0,0 215,5 14.308,0 1,5
1997 50,6 9,6 138,6 0,5 10,8 0,0 210,1 13.197,8 1,6
1998 s/d s/d s/d s/d s/d s/d s/d s/d s/d
1999 57,9 15,2 127,5 1,3 10,7 0,0 212,6 13.703,4 1,6
2000 63,1 17,8 160,4 3,1 11,8 0,0 256,2 13.561,6 1,9
Variacion respecto al afio anterior (%)
1996 -23,9 -16,0 -14,8 -41,7 -29,9 - -18,5 -6,1
1997 11,7 -52,9 2,4 -85,7 -1,8 - -2,5 -7,8 -
1998 - - - - - - - - -
1999* 14,4 58,3 -8,0 160,0 -0,9 - 1,2 3,8 -
2000 9,0 17,1 25,8 138,5 10,3 - 20,5 -1,0 -

Notas: Las existencias ovinos se calculan al 30 de Junio de cada afio. s/d, sin datos* La variacion se calcula con reSpd@67aparque en 1998

no se relevaron datos sobre ovinos.
Fuente: INDEC. Encuesta Nacional Agropecuaria.

PRODUCCION DE LECHE

Provincia de Cérdoba

(millones de litros)

Argentina

(millones de litros)

Coérdoba/

Argentina (%)

Mes 1999 2000 2001 1999 2000 1999 2000
Enero 266,1 247,3 245,9 1.006,6 892,3 26 28
Febrero 228,5 223,6 200,9 840,9 785,9 27 28
Marzo 227,7 218,6 207,4 795,8 799,4 29 27
Abril 206,3 203,1 192,1 750,0 708,6 28 29
Mayo 211,9 203,9 204,0 761,5 726,8 28 28
Junio 225,1 211,2 208,5 786,8 743,5 29 28
Julio 242,0 228,2 227,9 809,0 754,6 30 30
Agosto 262,5 243,6 244.,6 874,7 812,2 30 30
Septiembre 259,8 254,3 252,8 906,6 860,3 29 30
Octubre 264,4 265,8 - 959,3 938,0 28 28
Noviembre 250,0 244,0 - 950,0 899,4 26 27
Diciembre 256,0 247,2 - 887,6 895,7 29 28
Total 2.900,3 2.790,8 1.984,1 10.328,8 9.816,7 28 28
Variacién (%) 8,7 -3,8 -2,4 * 8,2 -5,0 - -

Nota: Los valores de los afios 2000 y 2001 revisten el caracter de provisorios. * Enero a Septiembre de 2001 respectpaliotsndel afio

anterior.

Fuente: Secretaria de Agricultura, Ganaderia y Recursos Renovables de la Provincia de Cérdoba, Departamento Lecheria. @edgiariltura,

Ganaderia, Pesca y Alimentacion de la Nacion, Departamento Lecheria, Informe Estadistico de Leche y Productos LActeos.
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PRECIOS DE CEREALES Y OLEAGINOSAS
Precios corrientes (en $ por tonelada). Mercado de Rosario

Producto Girasol Maiz Soja Sorgo Trigo Mani Industria
, L]
a Ina Afio Promedio simple

p g 1995 217 115 219 78 171 326
1996 220 152 272 129 198 299
1997 229 108 291 84 144 349
1998 246 98 212 78 111 273
1999 164 89 167 68 104 217
2000 139 82 180 65 106 203
2001* 144 80 166 63 115 slc
Mes Afio 2001
Enero 139 84 191 70 117 slc
Febrero 142 82 174 68 118 slc
Marzo 149 79 156 60 111 slc
Marzo 149 79 155 60 111 slc
Abril 146 74 142 52 114 slc
Mayo 152 77 144 64 120 slc
Junio 164 79 157 67 118 slc
Julio 178 86 178 64 117 slc
Agosto 179 88 182 64 116 slc
Septiembre 173 86 177 63 118 s/c
Octubre 181 87 173 62 107 slc
Noviembre 213 91 176 62 106 sl/c

Notas: s/c,sin cotizacion.* El promedio incluye hasta el mes de Noviembre de 2001.
Fuente: Secretaria de Agricultura, Ganaderia y Recursos Renovables de la Provincia de Cérdoba en base a datos de la BelEs die B®sario
(Girasol, Maiz, Soja, Sorgo y Trigo) y la Camara de Cereales y Afines de Cérdoba (Mani industria).

Sector .
. PRECIOS DEL GANADO EN CORDOBA
Agropecuarlo Precios Corrientes (en $ por kg. vivo)

Producto Novillo Vagquillona Ternero Vaca Toro Capon
Afo Promedio simple

1995 0,83 0,80 0,81 0,56 0,56 0,90
1996 0,86 0,83 0,97 0,56 0,57 1,22
1997 0,93 0,93 1,07 0,65 0,65 1,30
1998 1,08 1,10 1,23 0,76 0,76 1,15
1999 0,82 0,85 0,94 0,52 0,54 0,85
2000 0,87 0,87 0,96 0,54 0,54 0,90
2001* 0,89 0,87 0,97 0,55 0,56 0,89
Mes Afio 2001

Enero 0,89 0,88 0,96 0,57 0,56 0,88
Enero 0,89 0,88 0,96 0,57 0,56 0,88
Febrero 0,90 0,88 0,99 0,55 0,58 0,87
Marzo 0,89 0,88 0,97 0,54 0,53 0,90
Abril 0,87 0,86 0,97 0,54 0,57 0,91
Mayo 0,89 0,91 1,05 0,68 0,52 slc
Junio 0,87 0,93 1,06 0,68 0,56 slc
Julio 0,83 0,88 1,03 0,66 0,49 slc
Agosto 0,76 0,84 0,99 0,63 0,49 slc
Septiembre 0,70 0,76 0,92 0,58 0,48 s/c
Octubre 0,72 0,75 0,93 0,56 0,47 slc

Nota: Hasta Mayo de 2001 los precios corresponden al Mercado Concentrador de Hacienda Cérdoba, desde esa fecha en pdblaatdase
cotizacion en el Mercado de Liniers. * El promedio incluye hasta el mes de Octubre de 2001.
Fuente: Secretaria de Agricultura, Ganaderia y Recursos Renovables de la Provincia de Cérdoba.
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/7 =
ENCUESTA INDUSTRIAL DE LA CIUDAD DE CORDOBA pa.glna

Cuarto Trimestre de 2000

Produccién  Capacidad Horas Numero de Consumo Ener- Utilizacion Cambio %(P)
Rama de Actividad (P) Productiva  Trabajadas Ocupados gia Eléctrica  capacidad 4°trim.1999
Variacion promedio respecto del trimestre anterior (%) (en %)
1. Alimentos y Bebidas 3,3 3,5 3,2 0,2 s/d 67 0,6
2. Textiles 1,9 0,0 0,0 0,0 s/d 100 -3,8
3. Cuero y Calzados -1,6 0,0 -2,1 -2,8 s/d 58 -8,1
4. Madera y Muebles -6,8 -1,5 0,8 -0,4 s/d 69 -15,7
5. Papel e Imprenta -46,6 -52,0 -42,9 -51,0 s/d 41 -60,5
6. Quimicos 3,4 0,0 -3,9 0,4 s/d 48 -13,6
7. Caucho y Plastico 0,5 -0,5 0,6 -1,6 s/d 60 -2,0
8. Minerales no Metdlicos 17,6 6,0 6,5 2,3 s/d 64 35,3
9. Metales y Productos Metalicos -5,3 0,0 -5,0 -2,9 s/d 55 -20,4
10. Maquinarias uso general y especial -17,4 0,0 4,6 12,9 s/d 38 -35,8
11. Maquinaria Eléctrica -13,0 -3,1 -5,0 -3,8 s/d 72 -1,8
12. Automotores, Autopartes y
Material de transporte -11,89 1.3 -14,1 -2,7 s/d 35 -28,0
Total -5,1 0,1 -5,2 -1,9 s/d 53 -14,2
Total Empresas 5 a 49 Personas -5,5 -0,9 -3,4 -2,5 56 -14,2
Total Empresas 50 o mas Personas -4,4 1,7 -8,3 -0,8 46 -14,0

Fuente: Universidad Nacional de Coérdoba, Facultad de Ciencias Econdmicas, Instituto de Estadistica y Demografia y Empmess Eeov
Energia de Cérdoba (EPEC.).

ENCUESTA INDUSTRIAL DE LA CIUDAD DE CORDOBA Industria
PrimerTrimestre de 2001
Produccién  Capacidad Horas Numero de Consumo Ener- Utilizacion Cambio %(P)
Rama de Actividad (P) Productiva  Trabajadas Ocupados gia Eléctrica  capacidad 1°trim.2000
Variacion promedio respecto del trimestre anterior (%) (en %)

1. Alimentos y Bebidas -5,8 -3,6 0,4 1,0 s/d 63 15
2. Textiles -3,9 0,7 -5,1 -2,4 s/d 72 -3,9
3. Cuero y Calzados -10,3 -3,3 -13,3 3,5 s/d 45 -10,6
4. Madera y Muebles -10,0 0,0 -19,1 -6,8 s/d 62 -17,9
5. Papel e Imprenta -22,8 -6,6 -14,5 -1,3 s/d 70 -11,2
6. Quimicos -15,0 0,0 -3,1 -2,3 s/d 59 -20,8
7. Caucho y Plastico -12,7 0,1 3,5 -2,0 s/d 53 14,8
8. Minerales no Metélicos -19,7 -10,5 -7,7 -3,1 s/d 53 -6,2
9. Metales y Productos Metalicos -16,5 -1,0 -7,3 -6,8 s/d 52 -21,7
10. Maquinarias uso general y especial -15,9 0,2 -18,6 1,7 s/d 57 -22,9
11. Maquinaria Eléctrica -20,1 -10,6 -8,4 -5,0 s/d 70 -15,1
12. Automotores, Autopartes y

Material de transporte -14,6 -0,4 -14,1 -3,3 s/d 41 -13,1
Total -13,0 -2,2 -8,9 -2,3 s/d 53 -10,6
Total Empresas 5 a 49 Personas -13,8 -2,4 -8,5 -3,1 54 -15,4
Total Empresas 50 o mas Personas -11,7 -2,0 -9,7 -1,0 52 -3,6

Fuente: Universidad Nacional de Cérdoba, Facultad de Ciencias Econémicas, Instituto de Estadistica y Demografia y Empreishd&d&nergia
de Cérdoba (EPEC).
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ELABORACION DE ACEITES Y SUBPRODUCTOS

, [ ]
a Ina Provincia de Cérdoba (toneladas)
Aceite Pellets

Soja Girasol Mani Soja Girasol Mani
1995 159.378 209.081 48.844 780.819 222.995 71.503
1996 161.000 212.572 60.719 780.430 225.010 90.253
1997 203.058 214.810 36.773 949.704 223.578 57.170
1998 258.255 268.957 35.812 1.176.795 279.725 53.368
1999 294.965 348.805 22.332 1.330.259 350.530 34.150
2000 5,7 -18,3 -34,1 5,4 -26,6 -34,3
2001** 20,8 -33,5 68,8 10,6 -31,5 69,0

Variacion respecto al afio anterior (%)

1996 1,0 1,7 24,3 0,0 0,9 26,2
1997 26,1 1,1 -39,4 21,7 -0,6 -36,7
1998 27,2 25,2 -2,6 23,9 25,1 -6,7
1999 14,2 29,7 -37,6 13,0 25,3 -36,0
2000 57 -18,3 -34,1 5,4 -26,6 -34,3
2001** 20,8 -33,5 68,8 10,6 -31,5 69,0
Mes Afio 2000
Enero 13.835 4.766 1.261 64.077 4.913 1.911
Febrero 26.744 15.739 - 124.136 15.522 -
Marzo 9.195 37.483 - 37.810 32.687 -
Abril 20.062 35.541 - 89.783 32.217 -
Mayo 32.451 24.927 132 141.544 22.441 216
Junio 28.794 17.167 2.438 128.666 15.751 4.016
Julio 29.497 27.733 2.323 134.287 24.157 3.497
Agosto 33.874 28.014 1.921 150.967 25.365 2.878
Septiembre 29.435 32.270 - 132.910 28.988 -
Industria Octubre 30.884 22.967 3.401 140.289 20.712 5.135
Noviembre 30.864 20.159 1.853 139.557 18.156 2.743
Diciembre 26.283 18.114 1.388 118.029 16.493 2.055
Mes Afio 2001
Enero 10.958 8.852 869 49.976 8.581 1.321
Febrero 2.551 19.152 1.206 11.884 18.521 2.669
Marzo 11.501 35.604 1.768 51.102 31.058 2.635
Abril 33.448 23.053 - 151.533 20.406 -
Mayo 42.351 12.592 749 179.300 12.025 1.170
Junio 41.074 11.605 1.820 175.343 11.483 2.708
Julio 41.737 13.487 1.083 170.889 12.494 1.642
Agosto 44,507 12.081 2.909 179.855 12.470 4.263
Septiembre 42.230 12.366 3.226 141.163 11.309 4.744

Nota: * Acumulado hasta Septiembre de 2001.** Enero a Septiembre de 2001 respecto al mismo periodo del afio anterior.

Fuente: Secretaria de Agricultura, Ganaderia, Pesca y Alimentacion de la Nacién; Direccion de Mercados Agroalimentarios.- Grano
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FAENA EN MATADEROS MUNICIPALES Y PRIVADOS

Provincia de Cérdoba

Afos 1998 1999 2000*
Cabezas Kgs Kg/Cab Cabezas Kgs Kg/Cab Cabezas Kgs Kg/Cab

Categoria (miles) (miles) (miles) (miles) (miles) (miles)
Bovinos

Novillo 267 69.918 262 331 91.328 276 155 42.200 272

Novillito 188 38.321 204 204 42.205 207 122 25.079 206

Vacas 154 34.745 226 117 28.074 239 58 13.793 239

Vagquillonas 229 39.985 175 224 39.014 175 116 20.311 175

Terneros 110 13.673 124 121 14.873 123 74 9.192 124

Toros 13 4.659 358 9 3.360 365 5 1.756 333

Total 962 201.302 209 1.007 218.853 217 529 112.331 212
Porcinos

Cerdos y Capones 400 34.816 87 406 35.543 88 198 16.963 86

Cachorros y Lechones 25 269 11 56 627 11 43 503 12

Total 425 35.085 83 462 36.170 78 421 34.455 82

Otros

Caprinos 26 139 5 29 150 5 6 31 5

Ovinos 0,0 0,0 0,0 0,0 0,0 0,0 0,0 0,0 -

Equinos 66 10.127 153 63 9.721 155 60 9.196 152

Nota: Los datos del afio 1999 y 2000 revisten el caracter de provisorios.
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Industria

Fuente: Secretaria General de la Gobernacion de la Provincia de Cérdoba, Direccién General de la Funcién Publica, Gerestmidsiie&s y Censos.

FAENA EN MATADEROS MUNICIPALES Y PRIVADOS

Provincia de Cordoba Afio 2000

Periodo Abril Mayo Junio
Cabezas Kgs Kg/Cab Cabezas Kgs Kg/Cab Cabezas Kgs Kg/Cab

Categoria (miles) (miles) (miles) (miles) (miles) (miles)
Bovinos

Novillo 28 7.560 274 27 7.437 274 27 7.275 274

Novillito 18 3.653 203 18 3.709 202 21 4.320 202

Vacas 10 2.497 242 11 2.522 234 11 2.552 237

Vaquillonas 17 2.970 177 18 3.188 175 20 3.482 174

Terneros 11 1.443 132 11 1.396 128 12 1.619 134

Toros 1 300 365 1 394 381 1 344 368

Total 84 18.423 218 86 18.647 216 92 19.592 214
Porcinos

Cerdos y Capones 29 2.539 87 29 3.857 134 30 2.610 86

Cachorros y Lechones 2 26 13 4 43 12 4 52 12

Total 31 2.565 82 32 3.900 120 35 2.662 7

Otros

Caprinos 0 0 - 1 3 4 2 8 5

Ovinos 0,0 0,0 - 0,0 0,0 - 0,0 0,0 -

Equinos 5 814 153 5 760 152 5 707 148

Fuente: Secretaria General de la Gobernacién de la Provincia de Cérdoba, Direccion General de la Funcién Publica, Geresizidistec®s y
Censos. Datos provisorios.
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FABRICACION DE VEHICULOS AUTOMOTORES

« . Provincia de Cdrdoba (unidades)
paglna Daimler Fiat Auto Chevrolet Iveco Renault Total Total Cba/Arg

fi Chrysler Coérdoba Argentina (%)
1995 0 0 11.074 1.251 67.443 79.768 285.435 28
1996 0 0 14.719 1.340 66.624 82.683 313.152 26
1997 2.460 48.939 20.258 1.700 79.552 152.909 446.306 34
1998 6.184 61.777 16.084 2.040 87.351 173.436 457.957 38
1999 1.394 37.923 3.625 2.182 60.181 105.305 304.809 35
2000 3.896 33.814 0 1.335 58.728 97.773 339.229 29
2001* 0 31.554 0 1.456 25.495 58.505 226.847 26
Variacién respecto al afio anterior ( %)
1995 - - 341,2 -35,8 -36,7 -28,1 -30,2 -
1996 - - 32,9 7,1 -1,2 3,7 9,7 -
1997 - - 37,6 26,9 19,4 84,9 42,5 -
1998 151,4 26,2 -20,6 20,0 9,8 13,4 2,6 -
1999 -77,5 -38,6 -77,5 7,0 -31,1 -39,3 -33,4 -
2000 179,5 -10,8 - -38,8 -2,4 -7,2 11,3 -
2001** - 3,3 - 9,1 -54,7 -36,4 -27,7 -
Mes Afio 2000
Enero 191 5.152 0 0 4.398 9.741 21.771 45
Febrero 396 2.984 0 0 1.596 4.976 20.538 24
Marzo 459 2.769 0 163 7.376 10.767 33.753 32
Abril 360 2.074 0 148 5.516 8.098 28.754 28
Mayo 380 3.952 0 149 5.580 10.061 30.323 33
. Junio 436 2.481 0 174 4.840 7.931 29.066 27
IndUStrla Julio 353 2.299 0 63 4.841 7.556 29.024 26
Agosto 503 2.176 0 141 5.876 8.696 30.602 28
Septiembre 482 1.925 0 173 5.701 8.281 30.942 27
Octubre 336 1.539 0 169 5.499 7.543 28.878 26
Noviembre 0 3.187 0 155 5.050 8.392 30.175 28
Diciembre 0 3.276 0 0 2.455 5.731 25.403 23
Mes Afio 2001
Enero 0 2.760 0 205 0 2.965 12.860 23
Febrero 0 2.430 0 211 915 3.556 14.138 25
Marzo 0 6.417 0 232 3.270 9.919 24.394 41
Abril 0 5.113 0 234 3.407 8.754 26.770 33
Mayo 0 5.469 0 225 4.295 9.989 28.614 35
Junio 0 3.587 0 199 3.379 7.165 25.714 28
Julio 0 2.995 0 33 3.613 6.641 23.321 28
Agosto 0 1.632 0 69 216 1.917 19.023 10
Septiembre 0 1.024 0 0 1.981 3.005 16.638 18
Octubre 0 55 0 7 1.350 1.412 18.211 8
Noviembre 0 72 0 41 3.069 3.182 17.164 19

Notas: Fiat Auto incluye la fabricacion de los modelos Palio (Nafta y Diesel) y Siena (Nafta y Diesel) hasta Julio de p089,d#essa fecha se
incluyen todos los modelos de automéviles (Siena, Palio, Uno y Duna). Chevrolet y Daimler Chrysler comprenden la fabriwatmériatemodelos

de utilitarios.Chevrolet y Daimler Chrysler cierran sus plantas en la provincia de Cérdoba en Enero y Noviembre de 200Carespéet Los datos

del afio 2000 y 2001 revisten el caracter de provisorios,

Fuente: Elaboracion propia en base a la Informacién de Prensa de la Asociacion de Fabricas de Automotores de Argentina.
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PATENTAMIENTO DE AUTOMOTORES NUEVOS

Provincia de Cérdoba (unidades) 7 =
Comerciales Total Total Cba/Arg a Ina
Afio Automoéviles Livianos Pesados Sin codificar Cordoba Argentina (%)
1996 22.167 4,778 792 2.980 30.717 360.484 9
1997 25.088 7.090 1.493 2.285 35.956 413.631 9
1998 27.233 10.354 2.270 2.462 42.319 473.754 9
1999 23.586 8.782 1.588 1.674 35.630 395.808 9
2000 23.186 8.193 1.287 1.543 34.209 302.279 11
2001* 12.608 4.839 625 347 18.419 192.846 10

Variacién respecto al afio anterior ( %)

1997 13,2 48,4 88,5 -23,3 17,1 14,7 -

1998 8,5 46,0 52,0 7,7 17,7 14,5 -

1999 -13,4 -15,2 -30,0 -32,0 -15,8 -16,5 -

2000 -1,7 -6,7 -19,0 -7,8 -4,0 -23,6 =

2001** -43,5 -38,9 -48,2 -76,9 -44.1 -40,7 -

Mes Afo 2001

Enero 2.261 1.022 249 148 3.680 35.476 10

Febrero 938 312 21 129 1.400 15.454 9

Marzo 1.192 327 35 10 1.564 16.824 9

Abril 1.075 349 29 6 1.459 16.546 9

Mayo 1.096 385 31 11 1.523 17.139 9

Junio 911 415 42 11 1.379 15.281 9

Julio 1.175 478 47 10 1.710 18.208 9

Agosto 1.235 462 59 3 1.759 17.163 10

Septiembre 1.074 479 43 7 1.603 14.612 11 i
Octubre 964 377 32 9 1.382 14.318 10 IndUStrla
Noviembre 687 233 37 3 960 11.825 8

Notas: * Acumulado hasta Noviembre de 2001.** Enero a Noviembre de 2001 respecto al mismo periodo del afio anterior.

Fuente: Asociacion de Concesionarios de Automéviles de la Republica Argentina en base a datos de la Direccion NacionabdérdesdB
Propiedad Automotor y Créditos Prendarios.

VENTAS Y PRODUCCION DE CEMENTO
(miles de toneladas)

Afio Minetti Corcemar Total
Produccion Ventas Produccion Ventas Produccion Ventas
1994 1.125 1.103 592 585 1.718 1.688
1995 1.003 988 810 728 1.813 1.716
1996 1.068 1.081 957 926 2.026 2.007
1997 1.260 1.252 1.141 1.135 2.402 2.388
1998 1.436 1.423 1.189 1.184 2.625 2.608
1999 2.668 2.344 - - 2.668 2.344

Variacion respecto al afio anterior ( %)

1995 -10,9 -10,4 36,8 24,3 5,5 1,7
1996 6,6 9,3 18,1 27,2 11,7 16,9
1997 18,0 15,9 19,3 22,6 18,6 19,0
1998 13,9 13,6 4,1 4,3 9,3 9,2
1999 85,8 64,7 - - 1,6 -10,1

Notas: Los datos de Corcemar incluyen cemento portland, cales y otros productos de hormigén elaborado; los de J.Minette solaprenden
cemento portland. En Enero del afio 1999 las empresas se fusionan y empiezan a denominarse Minetti S.A..
Fuente: Boletin Semanal de la Bolsa de Comercio de Buenos Aires "La Bolsa" y Memoria y Balance General de Juan MineftiesArySGh.
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PERMISOS DE EDIFICACION
Provincia de Cérdoba

Total Construcciones nuevas Ampliaciones nuevas

, L]
a Ina y a empadronar y a empadronar

Afio Ndmero de Sup. Cubierta Ndmero de Sup. Cubierta  Numero de Sup. Cubierta
Permisos (miles de m?) Permisos (miles de m?) Permisos (miles de m?)

1995 6,212 1.136,1 4.533 942,0 1.679 194,1

1996 5.907 1.002,8 4.313 810,8 1.594 192,1

1997 7.833 1.165,2 5.036 899,9 2.797 265,2

1998 9.836 1.435,4 6.025 1.071,4 3.811 364,0

1999 7.685 1.156,1 5.055 865,7 2.630 290,4

2000 8.689 1.612,3 5.866 1.321,4 2.823 290,9

Variacion respecto al afio anterior (%)

1995 -14,8 12,7 -16,8 -9,7 -9,0 24,7
. 1996 4.9 11,7 -4.9 -13.9 5.1 1.0
Industria 1997 326 16.2 16,8 11,0 755 381
1998 256 23.2 19.6 19.1 36,3 37.2
1999 21,9 19,5 -16,1 -19,2 -31,0 -20,2
2000 13.1 395 16,0 52,6 7.3 0.2
Mes Afio 2000
Enero 455 62,9 315 44,5 140 185
Febrero 354 55.4 231 38,0 123 17.4
Marzo 662 1015 479 81,5 183 20,0
Abril 557 90,2 363 74.7 194 15.6
Mayo 735 1233 504 102,6 231 207
Junio 867 1410 623 117.8 244 23.2
Julio 835 129.1 623 1108 212 18.4
Agosto 856 1489 520 116.6 336 323
Septiembre 823 129.1 557 1032 266 25.9
Octubre 864 1314 564 995 300 31,9
Noviembre 933 1409 606 1095 327 313
Diciembre 748 3585 481 322,8 267 35.7
Total 8,689 1,612 5,866 1,321 2,823 201

Nota: Los datos de los afios 1999 y 2000 revisten el caracter de provisorios.
Fuente: Secretaria General de la Gobernacion de la Provincia de Cérdoba, Direccién General de la Funcién Publica, Gersmaifisiie&s y Censos.

VENTAS EN SUPERMERCADOS POR PRODUCTOS
Provincia de Cérdoba (miles de $)

Productos 2001 Particip. Variacion %
Abril Mayo Junio Julio Agosto  Septiembre %2000/19992001/00 *
Bebidas 9.106 8.082 8.847 8.890 8.393 8.140 13 -35 -89
Almacén 23.726 21.442 22.557 23.049 21.101 20.812 25 -6,4 7,3
Panaderia 1.764 1.586 1.694 1.690 1.558 1.517 2 240 34,1
Sector Lacteos 7.840 7.329 7.951 7.895 7.553 7.397 8 14 66
Servicios Carnes ) ) 9.027 8.301 8.623 8.328 7.680 7.812 9 -1,7 4,3
Verduleria y fruteria 3.055 2.652 2.681 2.708 2.767 2.738 4 05 -95
Alim. prep. y rotiseria 1.310 1.196 1.212 1.238 1.125 1.128 1 13,8 -23,1
Art. de limpieza y perfumerial2.579 11.435 11.977 11.969 11.622 11.738 16 -8,1 2,4
Indumentaria 3.261 2.951 2.968 2.905 2.401 2.275 4 -5,0 -23,6
Electronicos 5.713 5.067 5.674 5.862 4.986 5.043 6 63,1 -28,5
Otros 8.052 7.208 7.760 8.328 8.402 7.254 12 -148 -9,2
Total 85.433 77.249 81.944 82.862 77.588 75.854 100 -1,7 31

Indicadores

Numero de bocas 91 91 91 91 91 91 -1,2 0,2
Ventas por boca en miles de $ 939 849 900 911 853 834 -05 -3,3
Area de ventas en m? 152 152 152 152 152 152 -0,1 0,9
Ventas por m? en $ 561 507 538 544 510 498 -1,7 -39
N° de operaciones en miles 4.974 4.636 4.640 4,762 4.664 4612 -3,3 0,7
Ventas por operacion en $ 17,2 16,7 17,7 17,4 16,6 16,4 1,6 -4,8

Nota: El revelamiento es representativo de la actividad de una némina de supermercados que cuentan con alguna boca derespeedficie
mayor a los 300 m2. La categoria "Indumentaria” incluye calzado y textiles para el hogar y la categoia "Electrénicosaiticligs para el hogar.
* Enero a Septiembre de 2001 respecto al mismo periodo del afio anterior.

Fuente: INDEC - Encuesta Mensual de Supermercados.
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VENTA DE ENERGIA ELECTRICA POR TIPO DE CLIENTES
EPEC (miles de KWH)

Afio 2000 Afio 2001 Participacion  Variacion (%)
Categoria Septiembre  Octubre Noviembre Diciembre Enero Febrero (%) 2000/1999
Residencial 73.802 77.880 69.590 80.834 80.112 84.927 24 6,0
General Comercial 26.880 34.777 28.946 38.967 32.679 43.556 12 3,9
General Industrial 2.534 2.020 2.407 2.074 2.405 2.082 1 -10,7
Grandes Consumos 101.926 107.186 108.605 111.425 105.378 104.531 30 10,2
Cooperativas 86.937 90.180 86.997 98.487 104.263 97.361 28 2,6
Gobierno 8.020 8.879 12.722 9.187 9.130 9.090 3 14,3
Alumbrado Publico 12.312 9.457 8.984 8.696 8.490 8.120 2 10,1
Servicio de Agua 814 755 758 818 923 920 0 -16,6
Total 313.224 331.134 319.009 350.488 343.380 350.587 100 6,2

Nota: Datos provisorios.La categoria "Residencial" comprende a "Servicios Comunitarios"; y "Gobierno" incluye a las clasesdG¢acional,

Provincial y Municipal" y "Otros Usuarios Especiales".
Fuente: EPEC, Divisién Presupuesto y Estadisticas.

GAS ENTREGADO POR TIPO DE SERVICIO
ECOGAS (miles de m® de 9300 kcal)

Afio 2001 Participacion Variacion (%)

Mes Abril Mayo Junio Julio Agosto  Septiembre % 2001/00 *
Residencial 20.237 46.137 55.400 66.192 43.559 37.764 26 -10,9
Servicio General

P 9.277 15.782 14.741 14.563 11.031 10.475 8 -19,6
G 1.550 1.509 1.452 1.643 1.448 1.370 1 -22,6
Sudistribuidores 2.305 5.552 6.342 6.767 4.722 3.896 3 -7,0
Gas Natural Comprimido 16.999 18.580 17.799 19.044 18.757 18.369 14 -9,8
Servicio Grandes Usuarios

ID 3.813 2.257 2.661 1.828 4.341 4.583 2 -52,8
IT 0 34 16 72 100 90 0 4471
FD 13.604 10.960 10.077 11.114 9.008 8.258 9 -39,9
FT 369 417 417 424 426 418 0 0,5
Servicio por cuenta de terceros

IDNT 9.745 11.562 11.358 8.601 13.781 14.611 8 13,7
FD/FT 36.212 43.337 33.612 32.572 31.926 36.471 29 -34,1
Total 114.111  156.127 153.875 162.820 139.099 136.305 100 -22,8

Notas: Servicio General: para usos no domésticos; P y G, sin y con cantidad contractual minima. Grandes Usuarios: pardomsésticos con
cantidad contractual minima; ID interrumpible, FD sobre base firme, FT e IT disponible para clientes con conexién dirsteanal d& transporte,

sobre base firme e interrumpible. * Enero a Septiembre de 2001 respecto al mismo periodo del afio anterior.

Fuente: ENARGAS.
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Afio 2001 (millones de $)

BANCOS CON CASA MATRIZ EN CORDOBA

Provincia de Cba. Suquia S.A. Roela S.A. Julio S.A. Total
Junio Octubre Octubre Octubre Cérdoba
Situacioén Patrimonial
Activo 1.637,8 1.918,1 54,862 31,9 3.642,6
Disponibilidades 206,1 2155 6,6 3,1 431,3
Titulos Publicos 29,5 167,9 13,4 0,6 211,4
Préstamos 827,3 1.082,7 29,4 21,6 1.961,0
Sector Publico no Financiero 395,9 249,0 0,0 0,0 644,9
Sector Financiero 4,8 98,0 3,0 15 107,3
Sector Priv. no Finan. y Residentes en el Ext. 502,9 975,4 22,5 17,7 1.518,6
Adelantos 101,2 121,2 0,4 7,1 229,8
Doc a sola firma, descont. y comprados 173,4 265,4 0,2 9,9 448,9
Hipotecarios y Prendarios 81,2 381,1 21,3 0,1 483,6
Personales 65,6 84,4 0,1 0,8 150,9
Otros 43,2 100,4 0,1 -0,7 143,0
Intereses y dif. cotiz. deveng. a cobrar 38,4 22,9 0,5 0,5 62,3
Previsiones -84,9 -63,9 -1,8 -4,4 -155,0
Otros Creditos por Intermed. Financ. 369,5 110,6 1,1 0,8 482,0
Bienes de Uso 112,9 47,4 6,5 2,4 169,2
Otros Activos 95,1 116,4 3,5 10,3 2253
Partidas Pendientes de Imputacion 59 1,8 0,0 0,0 7,7
Pasivo 1.636,3 1.711,7 40,9 15,4 3.404,2
Depésitos 1.383,0 1.410,6 20,8 12,7 2.827,1
Sector Publico no financiero 2427 0,8 0,0 0,0 2435
Sector Financiero 1,4 3,2 0,0 0,0 4,5
Sector Priv. no Finan. y Residentes del Exterior1.1.139,0 1.406,6 20,8 12,7 2.579,1
Sector Cuentas corrientes 141,0 152,7 2,3 1.4 297,5
.. Caja de ahorros 348,0 143,2 2,6 0,3 494,1
Servicios Plazo fijo e inversiones a plazo 602,8 1.073,1 15,4 10,7 1.702,0
Intereses a pagar y Otros 47,1 37,6 0,5 0,3 85,5
Otras Obligaciones por Intermed. Financ. 210,7 170,4 13,8 0,6 3954
Otros Pasivos 42,6 49,2 6,2 2,1 100,1
Obligaciones Subordinadas 0,0 81,6 0,0 0,0 81,6
Patrimonio Neto 15 206,4 14,0 16,5 238,4
Estado de Resultados
Resultados Acumulados -21,3 25,8 1,2 0,5 6,2
Ingresos financieros 64,6 225,2 4,9 1,4 296,0
Egresos financieros -48,1 -110,0 -4,3 -0,4 -162,8
Cargo por incobrabilidad -3,8 -27,8 -0,9 -0,3 -32,9
Ingresos netos por servicios 33,3 58,0 4,7 0,4 96,4
Gastos de administracion -77,2 -106,3 -3,1 -0,9 -187,6
Otros 9,9 -5,4 0,4 0,4 53
Impuesto a las ganancias 0,0 -7,7 -0,4 0,0 -8,1
Indicadores (%)*
Incobrabilidad potencial 18,2 0,9 8,9 22,4 4,7
Depdsitos sobre personal (en miles de $) 417 626 175 260 733
Rendimiento sobre el Patrimonio Neto(%) -69,7 16,8 11,4 4,4 4,4

Nota: La fecha de cierrre de balance es el 31 de diciembre para los bancos citados, excepto el Banco Julio S.A. q3@ derdaréb. Incobrabilidad
potencial: relacion entre la financiaciéon a sectores privados en situacién no normal y el total de financiaciones. Renstiengd Patrimonio
Neto: Es el cociente entre los resultados mensuales de los Gltimos 12 meses y el promedio del Patrimonio Neto tamtiémdel bsiglses rezagados
un periodo (para mayor detalle consultar la fuente citada).* En la dltima columna se consignan los indicadores para Sisreciead-#rgentino.
Fuente: BCRA: " Informacién de Entidades Financieras".
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A) Por area turistica
(miles de turistas)

Periodo Traslasierra  Calamuchita  Punilla Sierras Capital Resto de la Total
Chicas Provincia

1998 296 414 1.215 276 231 414 2.846

1999 301 412 1.186 267 223 423 2.811

2000 304 395 1.158 255 219 408 2.739

2001 305 381 1.029 224 176 388 2.502

Variacion respecto al afio anterior (%)

1999 1,7 -0,7 -2,4 -3,3 -3,5 2,4 -1,2
2000 0,9 -4,0 -2,3 -4,3 -1,6 -3,7 -2,6
2001* 27,2 22,5 18,2 19,7 10,9 28,6 21,0

Participacion (%)

1998 10 15 43 10 8 15 100
1999 11 15 42 9 8 15 100
2000 11 14 42 9 8 15 100
2001 12 15 41 9 7 16 100

Afio 2000

Sector

Diciembre 39 53 171 32 51 56 401 ..
Enero 111 138 369 88 44 136 887 Servicios
Febrero 80 107 284 58 37 96 662
Marzo 9 13 47 9 27 14 119
Semana Santa (16/4 al 23/4) 46 56 211 52 22 74 461
Vacaciones de Invierno(8/7 al 30/7) 18 28 77 16 40 32 210

Afio 2001
Diciembre 34 47 169 28 42 51 371
Enero 159 201 507 122 62 197 1.249
Febrero 100 117 310 66 52 118 764
Marzo 13 16 43 8 19 21 119

Nota: Los periodos anuales son la suma de los meses y épocas detallados abajo. El mes de Marzo incluye sélo la primeteDjciecdmna a Marzo
de 2001 con respecto a igual periodo del afio anterior.
Fuente: Agencia Cérdoba Turismo, Departamento de Estudios Sectoriales.
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B) Por modalidad de alojamiento
(miles de turistas)

pégina

Hotel Colonia Campamento Vivienda Total
1998 717 267 423 1.438 2.846
1999 709 267 431 1.405 2.811
2000 718 226 433 1.361 2.739
2001 655 200 523 1.124 2.502
Variacién respecto al afio anterior (%)
1999 -1,1 -0,2 1,9 -2,3 -1,2
2000 13 -15,2 0,5 -3,1 -2,6
2001 23,1 13,7 27,6 18,3 21,0
Participacion (%)
1998 25 9 15 51 100
1999 25 9 15 50 100
SeCtor 2000 26 8 16 50 100
Servicios 2001 26 8 21 45 100
Afio 2000
Diciembre 122 48 46 185 401
Enero 207 62 215 404 887
Febrero 157 52 137 316 662
Marzo 47 15 12 45 119
Semana Santa 96 29 24 313 461
Vacaciones de Invierno (8/7 al 30/7) 90 21 s/d 99 210
Afio 2001
Diciembre 117 42 42 170 371
Enero 297 88 310 555 1.249
Febrero 190 59 154 362 764
Marzo 52 12 17 38 119
Nota: Los periodos anuales son la suma de los meses y épocas detallados abajo. El mes de Marzo incluye sélo la primereDjciecdma a Marzo
de 2001 con respecto a igual periodo del afio anterior.
Fuente: Agencia Cérdoba Turismo, Departamento de Estudios Sectoriales.
GASTO PUBLICO PRESUPUESTADO POR FINALIDADES
Provincia de Cérdoba (millones de $ corrientes)
1999 2000 2001
Variacion % Variacion % Variacion %
Clasificacién por Finalidades Total %  1999/98 Total %  2000/99 Total % 2001/2000
1. Servicios Sociales 1.297 46 6,7 1.307 47 0,7 1.355 49 3,7
Cultura y Educacion 696 25 4,4 797 29 144 847 31 6,4
Salud 252 9 5,8 254 9 0,8 228 8 -10,2
Bienestar Social 343 12 12,7 255 9 -255 279 10 9,3
Ciencia y Técnica 6 0 3,3 1 0 -90,2 0 0 -100,0
Sector 2. Apoyo Integral a Municipios 417 15 -14,5 425 15 18 300 14 -83
Pl:lbllCO 3. Seguridad 278 10 -04 258 9 -73 263 10 2,2
4. Justicia 210 7 3,4 219 8 4,2 228 8 4,5
5. Desarrollo de la Economia 203 7 -21,0 175 6 -13,9 140 5 -20,1
6. Control y Administracién Fiscal 47 2 5,0 47 2 -08 49 2 6,1
7. Legislacion 51 2 -50 51 2 0,8 46 2 -101
8. Direccién Superior Administrativa 68 2 29,6 69 2 1,2 77 3 123
9. Administracion General 127 5 4,1 163 6 285 162 6 -0,8
10. Deuda Publica 87 3 523 87 3 -03 89 3 2,5
11. A Clasificar 35 1 -49,0 26 1 -251 21 1 -20,5
Subtotal 2.821 100 -0,7 2.826 102 0,2 2.820 103 -0,2
Economias de Gestion 105 4 -0,8 65 2 -38,2 75 3 154
Total 2.716 100 -0,7 2.761 100 1,7 2.745 100 -0,6

Fuente: Ley de Presupuesto de la Provincia de Cérdoba.
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INGRESOS EFECTIVOS
Provincia de Cérdoba (millones de $ corrientes)

1999 2000
Variacion % Al 31/03/00 Al 30/06/00 Al 30/09/00
Clasificacion Total % 1999/98 Total % Total % Total %
1. RECURSOS CORRIENTES 2.325 99 -6 530 98 1.215 99 1.797 99
Jurisdiccién Provincial 992 42 -10 249 41 516 42 762 42
TRIBUTARIOS 835 36 -8 224 37 461 38 674 37
Ing.Brutos 455 19 -9 101 17 193 16 300 17
Inmobiliario 275 12 -4 22 4 140 11 186 10
Sellos 75 3 -12 17 3 35 3 54 3
Otros 31 1 -23 2 0 14 1 20 1
Moratoria * - - - 19 3 79 6 114 6
Ing. Pendientes de Rendicién - - - 63 10 - - -
NO TRIBUTARIOS 156 7 -16 25 4 55 5 88 5
Jurisdiccion Nacional 1.333 57 -4 344 57 699 57 1.035 57
Coparticipacion Fed. 912 39 -4 234 39 469 38 705 39
Ingr. Ley n°® 23966 58 2 -11 17 3 32 3 47 3
Serv. Educativos Transferidos 112 5 0 28 5 56 5 84 5
Recursos FONAVI 43 2 -7 12 2 24 2 36 2
Otros Ingresos Nacionales 84 4 15 29 5 55 4 76 4
Impuestos a las Ganancias ** 126 5 -12 24 4 63 5 87 5
2. RECURSOS DE CAPITAL 25 1 -9 9 2 13 1 20 1
Total 2.350 100 -6 539 100 1.228 100 1.817 100
* Ley 24621 Art.102 inc by d ; Ley 24699 Art.5 inc ¢
Fuente: Elaboracién Propia en base a las Cuentas de Inversion de la Provincia de Cérdoba.
GASTO PUBLICO EJECUTADO*
Provincia de Coérdoba (millones de pesos corrientes)
1999 2000
Variacion % Al 31/03/00 Al 30/06/00 Al 30/09/00
Clasificaciéon por Finalidades Total %  1999/98 Total % Total % Total %
1. Servicios Sociales 1.176 47 4 321 49 706 54 976 52
Cultura y Educacion 726 29 5 173 26 455 35 651 35
Salud 191 8 7 60 9 122 9 158 8
Bienestar Social 254 10 0 88 13 128 10 166 9
Ciencia y Técnica 5 0 -24 0 0 0 0 0 0
2. Apoyo Integral a Municipios 346 14 -6 106 16 186 14 268 14
3. Seguridad 257 10 -4 71 11 136 10 196 10
4. Justicia 192 8 0 47 7 101 8 149 8
5. Desarrollo de la Economia 83 3 -46 64 10 76 6 98 5
6. Control y Administracién Fiscal 41 2 -4 8 1 20 2 30 2
7. Legislacion 51 2 6 11 2 23 2 33 2
8. Direccion Superior Administrativa 52 2 6 13 2 40 3 77 4
9. Administracion General 158 6 -38 8 1 19 1 37 2
10. Deuda Publica 125 5 -3 5 1 7 1 13 1
11. A Clasificar 0 0 - 0 0 0 0 0 0
Total 2.481 100 -6 654 100 1.314 100 1.878 100
* Corresponde a la categoria "comprometido”.
Fuente: Elaboracion Propia en base a las Cuentas de Inversion de la Provincia de Coérdoba
TASAS DE DESOCUPACION, SUBOCUPACION Y ACTIVIDAD
Gran Coérdoba (%)
Mes Octubre 98 Mayo 99 Agosto 99 Octubre 99 Mayo 00 Octubre 00 Mayo 01 Octubre 01
Tasa de desocupacion (%) 12,8 14,2 15,2 13,6 13,4 12,5 12,7 15,9
Tasa de subocupacion (%) 13,3 11,2 13,4 12,1 14,3 13,3 15,3 15,4
Tasa de actividad (%) 40,0 40,1 40,8 40,9 41,0 40,9 40,5 37,0

Notas: Tasa de desocupaciéon y subocupacién: porcentaje de la poblacién desocupada y subocupada con relacién a la polatcameraa

activa (PEA). Tasa de actividad: porcentaje de la PEA con relacion a la poblacion total.

Fuente: Secretaria General de la Gobernacion de la Provincia de Cérdoba, Direccién General de la Funcién Publica, Geremmiisfie&s y Censos.
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Exportacion

EXPORTACIONES DE CORDOBA
Grandes Rubros (millones de u$s)

Descripcion 1999 2000 1999 2000 Variacién% Variacion %
@) @) 1999/98  2000/1999
Productos Primarios 595,5 924,1 25 33 -32,0 55,2
Semillas y frutos oleaginosos 326,0 440,1 14 16 -25,8 35,0
Cereales 2472 469,4 10 17 -40,0 89,9
Miel 12,1 9,4 1 0 21,3 -22,3
Hortalizas y legumbres sin elaborar 6,0 3,6 0 0 -45,0 -40,0
Otros productos primarios 4,2 1,6 0 0 24,6 -61,9
Manufacturas de Origen Agropecuario (MOA) 1.004,3 1.054,8 42 38 -4,9 50
Residuos y desperdicios de las industrias alimentarias  389,5 517,8 16 18 6,6 32,9
Grasas Yy aceites 346,7 271,7 15 10 -16,3 -19,9
Productos lacteos 97,8 88,4 4 3 27,6 -9,6
Carnes 61,2 55,3 3 2 23,0 -9,6
Azlcar y articulos de confiteria 21,3 24,8 1 1 -23,8 16,4
Productos de molineria 19,3 12,9 1 0 -22,5 -33,2
Preparados de legumbres y hortalizas 16,0 24,3 1 1 -4,7 51,9
Otras Manufacturas de Origen Agropecuario 52,5 53,6 2 2 -35,0 21
Manufacturas de Origen Industrial (MOI) 7675 830,5 32 30 -36,1 8,2
Material de transporte 4394 490,0 19 17 -50,5 11,5
Maquinas y aparatos, material eléctrico 204.,6 162,1 9 6 -1,6 -20,8
Productos quimicos y conexos 54,5 59,2 2 2 45 8,6
Metales comunes y sus manufacturas 26,9 14,7 1 1 134,3 -45,4
Materias plasticas artificiales 24,2 27,3 1 1 -1,7 12,8
Caucho y sus manufacturas 40 53 0 0 97,2 32,5
Otras manufacturas de origen industrial 13,9 71,9 1 3 -4,9 417,3
Total 2.367,3 2.367,3 100 100 -24,5 18,7
Nota: Datos provisorios .Valores declarados por los exportadores y ajustados por INDEC
Fuente: Direccion de Comercio Exterior de la Provincia de Cérdoba, Departamento Técnico; en base a datos de INDEC.
EXPORTACIONES DE CORDOBA
Ordenamiento por Pais de destino (millones de u$s)
Paises 1999* 2000* 1999 2000 Variacién% Variacion %
(%) (%) 1999/98  2000/1999
1. Brasil 292,0 336,8 24 27 -44.7 15,4
2. Paises Bajos 85,9 47,0 7 4 -11,3 -45,3
3. Espafia 79,6 67,4 7 5 92,0 -15,4
4. Chile 54,4 54,1 5 4 -31,6 -0,4
5. México 47,1 49,9 4 4 30,1 5,8
6. Alemania 42,5 38,8 4 3 114,0 -8,7
7. Italia 40,9 45,0 3 4 -8,9 9,9
8. China 37,9 124,6 3 10 3,1 228,7
9. Estados Unidos 42,1 52,5 4 4 -15,2 245
10. Egipto 25,8 44,3 2 4 20,7 72,0
11. Bangladesh 32,8 14,0 3 1 297,2 -57,2
12. Francia 20,0 29,6 2 2 27,2 48,4
14. India 27,9 11,7 2 1 -8,4 -58,2
15. Reino Unido 21,0 7,7 2 1 19,0 -63,4
Resto de Paises 346,4 341,7 29 27 -38,2 -1,3
Total 1.196,2 1.265,0 100 100 -24,5 5,8

Fuente: Idem cuadro anterior.

Actualidad Econdmica. Afio XI, N°51, mayo-agosto 2001




INDICES DE PRECIOS

V4 -
Ciudad de Coérdoba y Gran Buenos Aires a Ina
Precios Consumidor, nivel general Costo Construccion, nivel general Precios

Ciudad de Cérdoba Gran Buenos Ciudad de Cérdoba Gran Buenos Mayoristas
Aires Aires nivel general
Base 1986=100 Base 1988=100 Base 1986=100 Base 1993=100 Base 1993=100
indice Variacion* Variacion* indice Variacion* Variacion* Variacion*

Afio % % % % %

1992 2.581.176 19,9 17,5 2.082.195 26,4 25,8 3,2

1993 2.769.249 7,3 7,4 2.152.474 3,4 15,5 3,0

1994 2.876.519 3,9 3,9 2.212.230 2,8 -1,3 3,0

1995 2.960.683 2,9 1,6 2.245.613 15 0,8 5,8

1996 2.980.014 0,7 0,1 2.234.336 -0,5 -5,0 2,1

1997 2.960.308 -0,7 0,3 2.252.345 0,8 1,1 -0,9

1998 3.009.791 1,7 0,7 2.276.635 11 0,0 -6,3

1999 2.903.714 -3,5 -1,8 2.253.321 -1,0 -0,3 1,7

2000 2.871.347 -3,0 -0,9 2.231.046 -1,5 -1,8 4,0

Mes Afio 2000

Enero 2.923.362 0,7 0,8 2.250.437 -0,1 0,0 0,7
Febrero 2.898.037 -0,9 0,0 2.252.070 0,1 -0,1 0,9
Marzo 2.890.677 -0,3 -0,5 2.248.507 -0,2 0,0 0,5

Abril 2.884.067 -0,2 -0,1 2.241.915 -0,3 -0,3 -1,2

Mayo 2.873.382 -0,4 -0,4 2.233.253 -0,4 0,0 1,1

Junio 2.860.819 -0,4 -0,2 2.228.491 -0,2 -0,2 0,5

Julio 2.862.409 0,1 0,4 2.226.409 -0,1 -0,3 -0,1
Agosto 2.856.011 -0,2 -0,2 2.223.360 -0,1 -0,3 0,2
Septiembre 2.857.307 0,0 -0,2 2.222.655 0,0 -0,3 1,2 H
Octubre 2.856.898 0,0 0,2 2.219.280 -0,2 -0,2 0,2 PreCIOS y
Noviembre 2.848.566 -0,3 -0,5 2.215.106 -0,2 -0,2 -0,1 Tarifas
Diciembre 2.844.627 -0,1 -0,1 2.211.071 -0,2 -0,6 -1,9
Mes Afio 2001

Enero 2.839.584 -0,2 0,1 2.210.185 0,0 0,1 0,0
Febrero 2.840.213 0,0 -0,2 2.206.201 -0,2 0,0 0,1
Marzo 2.836.880 -0,1 0,2 2.205.764 0,0 1,7 -0,7

Abril 2.839.532 0,1 0,7 2.207.844 0,1 0,0 -0,2

Mayo 2.823.476 -0,6 0,1 2.203.953 -0,2 -0,2 0,1

Junio 2.808.095 -0,5 -0,7 2.198.692 -0,2 -0,3 -0,4

Julio 2.799.374 -0,3 0,7 2.192.240 -0,3 -0,3 -0,4
Agosto 2.786.330 -0,5 -1,4 2.190.012 -0,1 -0,6 -0,5
Septiembre 2.775.637 -0,4 -0,1 2.190.376 0,0 -0,2 -0,4
Octubre 2.765.051 -0,4 -0,4 2.187.827 -0,1 0,0 -1,4

Nota: Nota: Los datos del afio 2001 revisten el caracter de provisorios.El indice de precios al consumidor del aglomeradéranbBaenos Aires
cambia a base 1999 desde noviembre de 2000 * Con respecto al periodo anterior.

Fuente: Secretaria General de la Gobernacion de la Provincia de Cérdoba, Direccién General de la Funcién Publica, Geremmiisfie&s y Censos.
INDEC.
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PRECIO PROMEDIO DE LA ENERGIA FACTURADA POR EPEC
Provincia de Coérdoba (centavos/kwh, sin impuestos)

V4 -
Afio 2000 Afio 2001 Variacion %
pag" la Categoria Agosto Septiembre Octubre Noviembre Diciembre Enero Febrero Feb01/ Feb00

Residencial 12,1 12,1 12,0 12,0 12,1 12,3 12,2 2,3
General Comerciales 15,0 14,9 15,0 14,9 14,9 14,9 14,9 2,7
General Industriales 15,1 15,1 15,1 15,1 15,2 15,1 15,1 2,7
Grandes Consumos 5,8 5,8 5,8 6,0 5,9 6,0 6,2 6,1
Cooperativas 4,5 4,6 4,6 4,6 4,6 4,5 4,8 12,3
Gobierno 16,4 16,7 16,6 17,0 16,7 15,0 16,6 3,0
Alumbrado Publico 16,1 16,0 16,1 16,1 16,2 16,2 16,2 4,5
Servicio de Agua 17,5 17,4 17,5 17,6 17,4 17,6 17,1 0,9

Nota: La categoria "Residencial® comprende a "Servicios Comunitarios"; y "Gobierno" incluye a las clases "Gobierno NacmriatiaPry
Municipal" y "Otros Usuarios Especiales".
Fuente: EPEC, Divisién Presupuesto y Estadisticas. Datos provisorios.

TARIFAS FINALES A USUARIOS DEL GAS
Provincia de Cérdoba (centavos/m?, sin impuestos)

Categoria Enero 00/ Mayo 00/ Julio 00/ Octubre 00/ Desde Variacion %

Abril 00 Junio00  Octubre 00**  Enero01 EneroO1 Ene 01/Ene 00
Residencial Cargo fijo ($) 8,336 8,336 8,713 8,336 8,338 0,1
Cargo por m® 13,1 14,0 14,4 13,6 13,7 4,5
Servicio Cargo fijo ($) 11,685 11,685 12,207 11,685 11,687 0,1
General "P" Cargo por m®0-1000 m?® 12,7 13,6 14,0 13,3 13,3 4,6
Cargo por m® 1001-9000 m? 11,9 12,8 13,1 12,4 12,4 4,9
Cargo por m® mas de 9000 m? 10,9 11,8 12,1 11,5 11,5 5,3
Servicio Cargo fijo ($) 10,734 10,734 11,212 10,734 10,734 0,0
General "G" Cargo por m¥/dia* 82,1 82,1 85,9 82,2 82,3 0,6
Cargo por m® 0-5000 m? 7,4 8,3 8,4 7,9 7,9 7,4
Precios y Cargo por m* mas de 5000 m3 6,9 7,8 7,9 74 7.4 7,9
. Grandes Cargo fijo ($) 11,259 11,259 11,764 11,259 11,259 0,0
Tarifas Usuarios Cargo por m¥/dia FD * 50,1 50,1 52,4 50,2 50,3 0,9
Cargo porm? 1D 7,2 8,1 8,2 7,7 7,7 7,6
Cargo por m® FD 7,2 8,1 8,3 7,8 7,8 7,6
Cargo por m¥/dia FT * 45,0 45,0 47,1 45,1 45,2 1,0
Cargo porm?IT 6,7 7,6 7,7 7,2 7,2 8,2
Cargo por m® FT 6,7 7,6 7,7 7,3 7,3 8,2
Subdistribui- Cargo fijo ($) 10,734 10,734 11,217 10,734 10,734 0,0
dores Cargo por m? 7,7 8,6 8,8 8,2 8,3 7,3
Expendedo- Cargo fijo ($) 12,390 12,390 12,945 12,391 12,393 0,1
res GNC Cargo por m? 8,5 9,4 9,6 9,0 9,0 6,6

Nota: ID-FD: usuarios conectados a las redes de distribucion; IT-FT: usuarios conectados a los gasoductos troncales.d &®tarffa requieren
cargo por reserva de capacidad de transporte. * Cargo mensual por cada m3 diario de capacidad de transporte reservadarifdsLde ulio de
2000 no entraron en vigencia, por lo tanto continuaron rigiendo las establecidas el mes de Mayo.

Fuente: ENARGAS.

TARIFAS DEL SERVICIO DE AGUA POTABLE
Ciudad de Cérdoba Noviembre 2001 ($/m?, sin impuestos)

Servicio no medido  Vivienda tipo *($/mes) 12,21
Servicio medido

Categoria A General ** Importe basico ($/mes) * 12,21

Exceso de consumo sobre el basico 0,28

Categoria B Comercial e Industrial Clase | - Para usos de bebida e higiene 0,39

Clase Il - Como elemento de la actividad comercial o industrial 0,50

Clase Il - Como elemento fundamental del producto elaborado 1,02

Categoria C Especial, (no incluidos en categorias anteriores) 0,31

Agua para construcciones 1,28

Instalaciones provisionales o desmontables 0,47

Agua para riego y limpieza de calles (Municipalidad de Cérdoba) 0,28

Carros aguadores 0,54

Agua en bloque 0,21

* Calculada usando los siguientes parametros: Superficie cubierta y del terreno 100 y 400 m2 respectivamente, Tarifa @2 yn$0$002;
coeficiente zonal 1,15; coeficiente K 1,377; coeficiente E 1,81; importe minimo $ 7,44. ** La cuota mensual surge de |bswioa filems detallados.
Fuente: Aguas Cordobesas S.A.
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